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Die Mdrkte @andern sich.
Ilhr Unternehmen bleibt stark.

Mit der Sparkasse an lhrer Seite sind

Sie fiir kommende Herausforderungen
bestens aufgestellt: jederzeit und liberall.
sparkasse.de/unternehmen

Weil’'s um mehr als Geld geht.




HAUSMITTEILUNG

ABGEWALZTE ENTLASTUNG
ERHOHT BELASTUNGSDRUCK
FUR BETRIEBE

Zu den Ergebnissen der Koalitionsklausur der Bundes-
regierung erklirt Jorg Dittrich, Prisident des Zentralver-
bandes des Deutschen Handwerks (ZDH):

»Die Senkung der Energiesteuer um 17 Cent pro Liter ist ein
tiberfilliger erster Schritt zur Entlastung von Wirtschaft und
Verbrauchern. Damit wird zu Recht der Erwartung Rechnung
getragen, dafl der Staat nicht von der Krise profitieren sollte,
wihrend Betriebe und Biirger weiterhin unter erheblichem Druck
stehen. Die steigenden Insolvenzzahlen verdeutlichen, wie ernst

die Lage ist.

Daf} ein wesentlicher Teil der Verantwortung fiir die Entlastung
der Biirger faktisch von den Arbeitgebern mittels einer steuer-
und abgabenfreien Primie getragen werden soll, bedeutet in der
aktuellen wirtschaftlichen Lage fiir viele Betriebe eine zusitzliche
Herausforderung. Denn angesichts der fragilen wirtschaftlichen
Situation bleibt offen, wie viele Betriebe aufgrund ihrer ange-
spannten Ertrags- und Liquidititslage tatsichlich in der Lage
sein werden, hiervon Gebrauch zu machen. Umso bedauerlicher
ist es, daf§ vergleichbare kurzfristig wirksame Entlastungsschritte
fiir Betriebe und Unternehmen, etwa beim Solidarititszuschlag,
nicht vorgesehen sind. Vor diesem Hintergrund kommt es umso
mehr darauf an, daf§ die angekiindigte Einkommensteuerreform

auch gezielt zur Entlastung von Personenunternehmen beitrigt.

Insgesamt sind die Mafinahmen eher kurzfristig angelegt und
konnen vor allem der Uberbriickung dienen. Die zunehmenden
geopolitischen Risiken machen deutlich, daf§ es sich nicht um
eine voriibergehende Phase handelt, sondern um tiefgreifende
wirtschaftliche und politische Verinderungen. Entsprechend
wichtig ist es, die Antworten darauf strukeurell und langfristig
auszurichten. Dazu gehéren verldflliche Rahmenbedingungen
sowie dauerhaft niedrigere Energie- und Stromkosten. Die im
Koalitionsvertrag vorgesehene Senkung der Stromsteuer fiir alle
auf das europiische Mindestmafd sollte daher zeitnah umgesetzt
werden. Im Sinne einer klaren Priorititensetzung kann es sinn-
voll sein, andere Mafinahmen wie beispielsweise die Miitterrente
zeitlich zu verschieben, um die Finanzierung sicherzustellen. Die
aktuelle Lage unterstreicht zudem einmal mehr die Dringlichkeit
struktureller Reformen. Ziel muf es sein, das Energieangebot
ziigig auszuweiten, Abhingigkeiten zu reduzieren und zugleich
die sozialen Sicherungssysteme langfristig tragfihig aufzustellen.
Nur mit einem solchen Gesamtansatz l4f3t sich die Wettbewerbs-

fihigkeit des Standorts nachhaltig sichern.®
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Das Handwerk hat kein Digitalisie-
rungsproblem. Wirklich nicht. Es (oot | e‘
hat einen Flickenteppich aus ERP, )
Tools und Add-ons. Uber 80% ar-
beiten digital - und trotzdem fehlt Es hat ein Softwareproblem.
der Uberblick. Warum? Die Antwort [ K
zweier conmeet Grinder, auf S. 4.
Kontakt: www.conmeet.io
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Bild: conmeet

Das Handwerk hat

kein Digitalisierungs-
problem. Es hat ein
Softwareproblem.

Ein Gesprach mit Benedikt Kisner (CEQ)
und Lennart Eckerlein (COQ), Mitgriinder
von conmeet.

Herr Kisner, auf der digitalBAU haben Sie eine
provokante These aufgestellt. Was steckt dahinter?
Kisner: Laut ZDH nutzen bereits iiber 80 Prozent
der Betriebe digitale Losungen, die Budgets wach-
sen seit Jahren. Und trotzdem: Wir erleben jeden
Tag Unternchmer die unbedingt strukturierter,
planbarer und erfolgreicher arbeiten wollen — aber
die heutigen Systeme ihnen das Leben sehr schwer
machen. Teilweise ein ERP, fiinf weitere Tools und
Excel fiir die Nachkalkulation. Das macht es richtig
schwer, die eigenen Anspriiche zu erfiillen. Das ist
kein Fortschritt. Das ist ein Flickenteppich. Ich habe
mit netgo ein I'T-Unternechmen auf 1.300 Mitar-
beitende skaliert und habe auch im Handwerk und
Bau unternehmerisch Erfolg bewiesen — das sehe ich
iiberall. Und es ist l6sbar.

Herr Eckerlein, Sie haben selbst jahrelang ein
Dachdeckerunternehmen gefiibrt. Wie haben Sie
das erlebt?

Eckerlein: Es gibt ein Bild, das fast jeder aus der
Branche sofort versteht: das Hingeregister. Friiher
bist du zur Schlussbesprechung auf die Baustelle ge-
fahren, hast deine Mappe rausgezogen — und hattest
alles dabei. Angebote, Stundenzettel, die gesamte
Korrespondenz. Ein Griff, vollstindiger Uberblick,
Entscheidung getroffen. Heute haben dieselben
Unternehmer all das digital — aber verteilt auf ver-
schiedene Systeme. Man fihrt zum Kundentermin,
irgendetwas fehlt, man muss erst zuriick ins Biiro.
Das kostet Zeit, erzeugt Fehler —und am Ende Geld,
weil Nachtrige vergessen werden oder Nachkalkula-
tionen unvollstindig bleiben. Was uns angetrieben
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hat: das Hingeregister ins Digitale zuriickbringen
— alles an einem Ort, sofort verfiigbar, vollstindig.

Warum reicht das bestehende Angebot nicht?

Kisner: Es gibt zwei Lager. Schlanke Cloud-Tools
mit guter Oberfliche — aber kein echtes ERD, kein
Controlling, kein Nachtragsmanagement. Wichst
der Betrieb, wichst das Tool nicht mit. Und die
alten Platzhirsche mit entsprechender Funktionalitit
— aber Architekturen aus den 1990ern, keine echte
Cloud, lange Einfithrungsprojekte. Weil keines der
beiden reicht, ergiinzt man es mit Zusatztools.

Was macht conmeet anders?

Kisner: Wir sind die einzige vollstindige, cloud-
native ERP-Lésung fiir diese Zielgruppe — von der
Anfrage bis zur automatischen Rechnungserstellung,
ohne Medienbruch. Was uns wirklich unterscheidet
ist die durchgingige Prozesslogik mit vollstindi-
gem Materialfluss: Daten entstehen einmal und
laufen ohne Unterbrechung durch den gesamten
Prozess. Go-live in Wochen, nicht Monaten — dank
intuitiver Oberfliche deutlich schneller als bei
OnPrem-Losungen.

Eckerlein: Sobald externe Partner ins Spiel kom-
men, hort Steuerbarkeit bei den meisten Systemen
auf. Bei conmeet arbeiten Subunternehmer im
gleichen System — Projekthierarchien, gemeinsame
Bautagebiicher, klare Freigabeprozesse. So konnen
Unternehmen extrem einfach zusammenarbeiten.

Wofiir steht conmeet in einem Satz?

Kisner: Was Bau und Handwerk brauchen, ist die
Unterstiitzung bei der Arbeit mit System. conmeet
ist die Software mit System.

https://conmeet.io/
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BUNDESNETZAGENTUR:

Regelungen fur den Nachwels

einer

Die Bundesnetzagentur hat aktuell eine Allgemeinverfiigung zu den Minder-

leistungsregelungen fir Mobilfunk-Internetzugange sowie eine Handreichung

mit konkreten Vorgaben zum Nachweis verdffentlicht. Die Regelungen treten
am 20. April 2026 in Kraft. Ab diesem Zeitpunkt steht auch eine App fur das

Nachweisverfahren zur Verfiigung.

»Unsere Regelungen konkretisieren eine
Minderleistung im Mobilfunk. Mit unserem
Meftool konnen Nutzer priifen und nach-
weisen, ob die Qualitit ihres Mobilfunk-
Internetzugangs erheblich von dem abweicht,
was im Vertrag als Maximalleistung vereinbart
worden ist. So kénnen sie Minderungs- oder
Sonderkiindigungsrechte gegeniiber ihrem
Anbieter geltend machen®, sagt Klaus Miiller,
Prisident der Bundesnetzagentur.

Konkrete Vorgaben fiir eine

Minderleistung
Fiir den Nachweis einer Minderleistung sind
grundsitzlich 30 Messungen notwendig.
Diese verteilen sich auf fiinf Kalendertage mit
jeweils sechs Messungen pro Tag. Eine erheb-
liche Abweichung bei der Geschwindigkeit
liegt vor, wenn an mindestens drei der fiinf
Meftage die vereinbarte geschitzte maximale
Geschwindigkeit — verringert um bestimmte
Abschlige — nicht erreicht wird. Sollten die
notwendigen Nachweise bereits nach drei
MefStagen vorliegen, endet die Meflkampagne
vorzeitig. So werden Nutzer entlastet, wenn
das Resultat der Meflkampagne friihzeitig
feststeht.

Die jeweiligen Abschlige hat die Bundesnetz-
agentur regional differenziert festgelegt. Sie
hat das Bundesgebiet dafiir in Rasterzellen mit
einer Grofle von 300 mal 300 Metern unter-
teilt. In Gebieten mit hoher Haushaltsdichte
gilt ein Abschlag von 75 %, sodaf§ mindestens
25 % der vereinbarten geschitzten maximalen
Geschwindigkeit erreicht werden miissen. In
Gebieten mit mittlerer Haushaltsdichte sind
es 15% (Abschlag 85%) und in Gebieten
mit niedriger Haushaltsdichte 10 % (Ab-
schlag 90 %). Angesichts der oft vereinbarten

15:18

maximalen Geschwindigkei-
ten von mehreren Hundert
Mbit/s ergeben sich auch bei
diesen Abschligen fiir die
meisten Nutzer noch hohe
Dateniibertragungsraten.

Der Grund fiir den regionalen
Ansatz ist, daf§ die Leistung
im Mobilfunk nicht an ei-
nem festen Standort erbracht
wird und daher die regionale
Leistungsfihigkeit der Netze
zu berticksichtigen ist. Hinzu
kommt, daf} sich mehrere
Nutzer die vor Ort verfiigbare
Leistung teilen. Beides macht
den verbindlichen Nachweis einer Minderlei-
stung im Mobilfunk deutlich komplexer als

im Festnetz.

Nachweis per App

Fiir den Nachweis steht seit 20. April 2026 die
App ,Breitbandmessung Nachweisverfahren
Mobilfunk® zur Verfiigung. Diese kann in
den gingigen App-Stores kostenfrei herun-
tergeladen werden. Weitere Informationen
zur App sind unter www.breitbandmessung.
de/mobil-testen zu finden.

Rechtliche Voraussetzungen
Das Telekommunikationsgesetz gewihrt
Nutzern im Falle einer Minderleistung be-
stimmte Rechte. Sie konnen das vertraglich
vereinbarte Entgelt fiir ihren Internetzugang
mindern oder den Vertrag auflerordentlich
kiindigen. Diese Moglichkeiten bestehen
im Falle von erheblichen, kontinuierli-
chen oder regelmiflig wiederkehrenden
Abweichungen bei der Geschwindigkeit

Soll Download;
geschistet maximal: 300,00 Mbivs

15:18 il 56 -

breitband

messungjiii

Breitbandmessung
starten

Funkldcher
erfassen

Die Downloadmessung wird
durchgefiihrt.

ol 56 - 15:18
t Download
741,37 s +
80,84 s t
B Q

Angaben des Nutzeranschlusses

Technclegie: [
Ansieter: inbuer
Messung verwerfen

zwischen der tatsichlichen Leistung der In-
ternetzugangsdienste und der vom Anbieter
angegebenen Leistung. Nutzer miissen den
Nachweis durch einen von der Bundesnet-
zagentur bereitgestellten Uberwachungsme-
chanismus erbringen.

Um die gesetzlichen Vorgaben zur Minderung
fiir Mobilfunk-Internetzuginge zu prizisieren,
hatte die Bundesnetzagentur in der Vergan-
genheit Eckpunkte mit ersten Vorschligen
konsultiert. Die eingegangenen Stellungnah-
men wurden dann in den ebenfalls konsultier-
ten Entwiirfen der Allgemeinverfiigung und
Handreichung beriicksichtigt.

Die Allgemeinverfiigung und die Hand-
reichung, weitere Informationen sowie die
vergangenen Konsultationsverfahren und die
in diesen eingegangenen Stellungnahmen
findet man unter www.bundesnetzagentur.
de/breitbandgeschwindigkeiten
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Nico Biiumer, Technologie-
Experte bei d.velop

Foto: d.velop

WAS IT-ENTSCHEIDER JETZT AUF DEM SCHIRM HABEN SOLLTEN:

Vier Digitaltrends fur 2026

Kaum eine Technologie hat sich je so rasant entwickelt wie KI. Ein Ende ist
nicht abzusehen - im Gegenteil: Die Technologie wird vermutlich Einzug

in noch mehr Lebens- und Arbeitsbereiche finden. Gleichzeitig antwortet
der Gesetzgeber auf Rufe nach strikterer Regulierung, und Europa méchte
sich in Sachen Digitalisierung unabhangiger machen. Angesichts dieser
Gemengelage liegt ein spannendes Jahr vor uns. Die Technologie-Experten
des Softwareherstellers d.velop haben vier zentrale Trends fiir 2026 identifi-

ziert ... | VON NICO BAUMER

Agenten und spezialisierte Inte-
grationen: Kl wird produktiver

Einer vielzitierten MIT-Studie zufolge schei-
tern 95% der KI-Pilotprojekte und liefern
nicht den erhofften Mehrwert. In dieser
Auswertung zeigt sich u.a., daf§ es zwar hohe
Adoptionsraten von Tools gibt, echte Trans-
formation allerdings oft fehlt. So kommen
Standard-Chatbots wie ChatGPT zum Ein-
satz, mafigeschneiderte Losungen und echte
Integration in bestehende Prozesse fehlen
jedoch hiufig. Dies ist einerseits nicht ideal,
da Mitarbeiter die Anwendung wechseln miis-
sen. Andererseits kann
diese Art der KI-Nutzung
aber auch zu ernsthaften
Datenschutz- und Da-
tensicherheitsproblemen
fithren. Zudem sind die
Ergebnisse allgemeiner
Modelle nicht fiir alle
Spezialaufgaben geeig-
net. Doch auch bei KI
lernt man aus Fehlern,
und wir nihern uns dem
Tal der Desillusionierung, nach dessen Durch-
schreiten die Technologie das Plateau der
Produktivitit erreichen wird. Dazu werden
im neuen Jahr native, spezialisierte KI-Integra-
tionen fiir eine Reihe von Software-Lésungen
sorgen, die Mitarbeiter direkt in gewohnten
Workflows unterstiitzen.

Auflerdem werden KI-Agenten Automatisie-
rung neu definieren: Sprechen wir heute von
Automatisierung, geht es dabei oft um starre
Verfahren nach einer Wenn-Dann-Logik. Aus
einem vordefinierten Pool von Aktionen wird
eine entsprechend der gegebenen Parameter
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ausgewihlt. KI-Agenten gehen dagegen weit
tiber dieses starre System hinaus und kénnen
selbststindig Situationen bewerten, Optionen
abwigen, Ideen entwickeln und schliellich
sogar Handlungen vorbereiten — ein echter
Paradigmenwechsel.

Striktere Regularien und Furcht
vor Abhdngigkeiten: Digitale Sou-
veranitat wird geschaftskritisch

Von Cloud-Angeboten bis hin zu Office Sui-
tes — in Europa manifestiert sich der Wunsch
nach lokalen Alternativen. Und dies nicht
nur im Behordenumfeld, sondern auch in der
Wirtschaft. Derzeit gibt es immer mehr euro-
piische Cloud-Angebote, die eine Alternative
zu den groflen Hyperscalern bieten und die
Einhaltung europiischer Regularien sicher-
stellen kénnen. 2026 werden immer mehr
SaaS-Angebote auch als ,,Hosted-in-Europe®-
Variante verfligbar sein, um dem Wunsch nach
Unabhingigkeit gerecht zu werden.

Digitale Identitaten fordern eine
effizientere Verwaltung

Alle EU-Mitgliedsstaaten miissen ihren Biir-
gern bis Ende 2026 eine kostenfreie digitale
Brieftasche fiir elektronische Identititen zur
Verfiigung stellen — so sieht es die novellierte
eIDAS-Verordnung vor. Die European Digital
Identity Wallet (EUDI-Wallet) bietet mit der
Anbindung an die BundID grof§es Potenzial,
um Authentifizierungsverfahren bei der In-
teraktion mit Behdrden zu vereinfachen und
Medienbriiche zu vermeiden. Auch Unterneh-
men in regulierten Bereichen kénnen davon
profitieren, etwa durch einfache Know-Your-
Customer-(KYC)-Prozesse im Finanzwesen.

Doch um die Vorteile nutzen zu kénnen,
miissen sich sowohl Behérden als auch Un-
ternehmen auf die neue EUDI-Infrastruktur
vorbereiten und Schnittstellen schaffen.

Verbindliche Regeln fiir Ki:
Der Al Act wird weiter ausgerollt

Bereits im August 2024 trat der Al Act der
EU in Kraft, der erstmals ein umfassendes,
europaweites Regelwerk fiir den Einsatz von
KI schafft, um vertrauenswiirdige und men-
schenzentrierte KI zu férdern und Risiken
wie Diskriminierung oder Intransparenz zu
minimieren. Das Gesetz verfolgt dabei einen
risikobasierten Ansatz mit vier Kategorien:
»Unzulissiges Risiko“ (z.B. Social Scoring
oder Echtzeit-Gesichtserkennung), ,,Hohes
Risiko“ (z. B. KI in kritischen Infrastrukturen,
Bildung oder Justiz), , Transparenzpflichten
(z.B. Kennzeichnung von Deepfakes) sowie
»Minimales Risiko“. Die entsprechenden Re-
geln treten nach gestaffelten Fristen in Kraft:
Bereits seit Februar 2025 gelten Verbote fiir
unzulissige Risiken.

Im August 2026 endet dann die zweite,
24-monatige Umsetzungsfrist fiir Hochri-
sikosysteme, die weitere Anforderungen an
Risikomanagement, Datenqualitit, Nach-
vollziehbarkeit und menschliche Aufsicht
stellt. Dabei werden allerdings nicht nur die
Anbieter von KI-Modellen, sondern auch die
anwendenden Unternehmen in die Pflicht
genommen. Jetzt ist es also dringend geboten,
sich auf die neuen Anforderungen vorzuberei-
ten — von Dokumentation und Compliance
bis hin zu technischen Anpassungen.

Noch Fragen? www.d-velop.de



Auf dem MWC 2026 in Barcelona haben

Roboter die KI vom Sockel gestof3en. So

tanzten humanoide Roboter durch die Hal-

len der Mobilfunkmesse und machen ins
Smartphone integriert das Mobiltelefon
zum echten Alltagsbegleiter ... | vON
ALEX WALLBERGER

M

in London und an der Cote d’Azur Station gemacht

it knapp 105.000 Besuchern hat die Mo-
bilfunkmesse MWC den 20. Geburtstag
in Barcelona gefeiert, nachdem sie vorher

hatte. Und zufilligerweise fillt dieses Jubildum mit
einem weiteren denkwiirdigen Ereignis zusammen,
nimlich dem 150. Jahrestag des ersten Telefonats
von Alexander Graham Bell. Das sei ,der erste
Schritt auf einem Weg, der uns dorthin gefiihre hat,
wo wir heute stehen,” kommentiert der neue Chef
des Messeveranstalters GSMA, Vivek Badrinath.
Und wihrend vor 20 Jahren 3G gerade eingefiihrt
wurde und das Motorola Razr V3 das angesagteste
Handy war, steht heute 6G in den Startléchern und
KI-basierte Smartphones sowie humanoide Roboter
dominieren Markt und Innovationen. Dabei hat
2025 die Mobilfunkbranche insgesamt 7,6 Billionen
US-Dollar umgesetzt und damit 6,4 % zum globalen
BIP beigetragen. Bis 2030 sollen es laut GSMA
sogar iiber 11 Billionen US-Dollar sein. So wundert
es also nicht, daf} in diesem Jahr rund 2.900 Aus-
steller, Sponsoren und Partner in den Messehallen
in Barcelona Innovationen und Trends zur Schau
stellten. KI war wie auch in den vergangenen Jahren
das Thema, das die iiber 1.700 Referenten in ihren
Vortrigen bewegte. Dabei steckt KI nicht nur in den
neu vorgestellten Smartphones. Vielmehr treibt sie
Roboter oder Mobilfunknetze an.

Kl im Netz und in Produkten: ,Wir bringen KI
direkt in unsere Netze, Produkte und Services — ska-
lierbar, sicher und mit klarem Mehrwert fiir Men-
schen und Wirtschaft®, sagt Abdu Mudesir, Vorstand
Product & Technology der I Deutschen Telekom,
zum Auftakt der Messe. ,,Denn KI wird zur Schliis-
seltechnologie unserer Zeit. Sie entscheidet iiber
Wettbewerbsfihigkeit, technologische Leistungsfi-
higkeit und die digitale Souverinitit Europas.“ Mit
dem Magenta Al Call Assistant soll KI integraler Teil
von Telefonaten werden — in Echtzeit stets verfiigbar,

MWC 2026 L_N BARCELONA:

)
dié?

ohne Apps oder zusitzliche teure Hardware. Der
Call Assistent, der in Kooperation mit ElevenLabs
entwickelt wurde, soll auf Anfrage Live-Ubersetzung
oder Gesprichszusammenfassung liefern. Aktiviert
wird er per Sprachbefehl ,Hey Magenta®. Auflerdem
hat die Telekom mit Al Glasses eine Konzeptstudie
gezeigt. Die smarte Brille mit integriertem Dual-
Display basiert auf der KI-Brille RayNeo X3 Pro.
Sie soll zeigen, wie digitale Intelligenz, Sprache und
Erkennung der realen Umgebung zusammenspielen
kénnen. Dabei soll ein Blick oder ein gesprochener
Befehl ausreichen, um Produkte zu erkennen, Texte
in Echtzeit zu tibersetzen, relevante Informationen
direkt in das Sichtfeld einzublenden oder Aufgaben
eigenstindig auszufiihren.

Einen Ausblick wagte die Telekom auch beim Glas-
fasernetz: In Barcelona prisentierten der Rosa Riese
und Qunnect erstmals ihre erfolgreiche Quanten-
teleportation iiber ein kommerzielles Glasfasernetz.
In einer realen Telekommunikationsumgebung
gelang es, Quanteninformationen iiber 30 Kilometer
bestehender Infrastruktur mit einer durchschnittli-
chen Genauigkeit von 90 % zu iibertragen.

Symbiotische Partnerschaft - Kl und Smart-
phones: Um KI und die Frage, wie kiinstliche
Intelligenz zum symbiotischen Partner wird, hatsich
der Messeauftritt von B ZTE gedreht. Mit Nubia
M153 und dem Doubao Al Assistant will der

ter erobern
obilfunkwelt

Vivek Badrinath, der neue Chef des Messe-
veranstalters GSMA, zeigte auf dem MWC
2026 in Barcelona, wie Roboter kiinftig
im Alltag eingesetzt werden kinnen.

Bild: 2026 GSMA | MWC

Die Telekom hat mit Al Glasses die Konzept-
studie einer smarten Brille gezeigt. Bild: Telekom

Das Robot Phone von Honor arbeitet mit

einer ausfahrbaren Kamera auf einem ro-
boterihnlichen Arm. Bild: Honor
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Lenovo bringt mit dem Thinktab X11
ein robustes Tablet auf den Marks.
Bild: Lenovo

Das Motorola Razr Fold verfiigt iiber
ein 6,6 Zoll grofSes AufSendisplay sowie
im aufgeklappten Zustand ein 8,09
Zoll grofes Innendisplay.

Bild: Lenovo

Das Thinkbook Modular AI PC Con-

cept ist ein flexibel einsetzbares Note-
book mit zwei Bildschirmen, das unter
anderem als externer Monitor genutzt
werden kann. Bild: Lenovo

chinesische TK-Konzern das
erste echte KI-native Smartpho-
ne vorgestellt haben. KI-Agenten
auf Betriebssystemebene sorgen
laut ZTE dafiir, daf§ mehrstufige
Befehle automatisch abgearbeitet
werden. Um also einen Tisch in
einem Restaurant zu reservieren
oder Preise auf verschiedenen
Plattformen zu vergleichen, ge-
niigt ein Sprachbefehl — von der Buchung bis hin zur
Routenplanung. Angetrieben wird das Nubia M153
von der Snapdragon 8 Elite Mobile Platform, 16 GB
RAM sowie 512 GB Speicherplatz. Auflerdem neu
bei ZTE ist der verstindnisvoll-emotionale Begleiter
iMoochi. Das flauschige neuartige Tamagotchi des
chinesischen TK-Giganten ist im Wesentlichen
ein Sprachassistent, der als Haustierersatz auch
auf Streicheleinheiten reagiert. Statt nur Fragen zu
beantworten, kann iMoochi auch zufrieden Gurren
oder bei Miidigkeit gihnen.

I Motorola hat ihnlich wie vor 20 Jahren ein neues
Razr nach Barcelona mitgebracht. Dabei ist das Razr
Fold das erste faltbare Mobiltelefon im Buchformat
von Motorola. Es bietet ein 6,6 Zoll grofes Au-
Rendisplay und ein aufklappbares 8,09 Zoll grofes
Innendisplay. Angetrieben wird das Falt-Phone von
der Snapdragon 8 Gen 5 Mobile Platform und 16
GB RAM, dazu gibt es 1 TB Speicherplatz. Aufier-
dem integriert ist ein 6.000 mAh starker Akku, der
schnelles Laden mit 80 W unterstiitzt. Zu den wei-
teren Highlights gehort das Kamerasystem mit drei
50-Megapixel-Linsen. Eine 32-Megapixel-Kamera
fiir Selfies ist ebenfalls an Bord.

Bei I Samsung zu sehen gab es die neue Galaxy-526-
Reihe, die der koreanische Hersteller der Offentlich-
keit allerdings inzwischen traditionsgemif schon vor
dem MWC prisentiert. Das Flaggschiff-Modell, das
Galaxy S26 Ultra, punktet mit dem sogenannten
Privacy Display. Ohne zusitzliche Displayschutz-
folie schrinkt es die Sichtbarkeit von der Seite ein.
Bildschirminhalte bleiben so vor neugierigen Blicken
geschiitzt. Das Galaxy $26 Ultra und das Galaxy
S26 gibt es auch in der Enterprise Edition mit mehr
Sicherheit durch die Knox Suite und sieben Jahre
Software-Updates.

Mit dem Robot Phone hat I Honor ein eher unge-
wohnliches Smartphone auf der Mobilfunkmesse
vorgestellt. Das Mobiltelefon verfiigt iiber einen
ausfahrbaren Roboterarm, auf dem die Smartphone-
Kamera montiert ist. Uber den beweglichen Arm
und das dreiachsige Gimbal-System kann die
200-MP-Kamera dem Nutzer nicht nur bei Video-
telefonaten folgen. Vielmehr erfaflt sie emotionale
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Aufdem MWC 2026 hat Xiaomi auch ein E-Konzept-Auto vorgestellt. Bild: Xiaomi

Korpersprache wie Nicken oder Kopfschiitteln und
reagiert darauf. Und laut Hersteller tanzt der robo-
terdhnliche Arm sogar im Takt der Musik.

Notebooks mit Kl: Wie kiinstliche Intelligenz in
Notebooks eingesetzt werden kann, hat der Com-
puter-Riese I Lenovo auf dem MWC 2026 wieder
unter Beweis gestellt. Neben einem aktualisierten
Thinkpad-Portfolio konnten Messebesucher unter
anderem das Thinkbook Modular Al PC Concept
in Augenschein nehmen. Das flexibel einsetzbare
Notebook verfiigt tiber einen zweiten Bildschirm, der
auf der oberen Abdeckung montiert werden kann.
Im geschlossenen Zustand kann das Display als Ta-
blet genutzt werden, mit einem Stinder verwandelt
es sich in einen tragbaren Monitor. Alternativ kann
das Display mit der Tastatur ausgetauscht werden,
um das Gerit als Dual-Screen-System zu nutzen.
Mit dem Thinktab X11 bringt Lenovo ein robustes
Tablet auf den Markt. Im Inneren des nach IP68
und MIL-STD-810H zertifizierten Gerits arbeitet
die Snapdragon 7s Gen 3 Mobile Platform von
Qualcomm. Zudem ist ein austauschbarer Akku
integriert.

Ebenfalls mit reichlich KI-Funktionen ausgestattet
ist das I Honor Magicbook Pro 14. Das 14,6 Zoll
grof3e Notebook bietet eine Auflssung von 3.120
x 2.080 Pixeln. Angetrieben wird es von Panther-
Lake-Prozessoren von Intel (Core Ultra Series 3).
Auflerdem verbaut ist ein 92 Wh grofler Akku, der
fiir lange Laufzeiten sorgen soll. Das 16,9 mm diinne
Magicbook ist 1,37 kg schwer und steckt in einem
Ganzmetall-Unibody-Gehiuse.

Kiinstliche Intelligenz ist inzwischen aber nicht
nur in fast allen modernen Mobilgeriten integriert.
Vielmehr gehért KI auch zum Repertoire von Cy-
berkriminellen. Dem Mobile Economy 2026 Report
zufolge, der ebenfalls auf dem MWC in Barcelona
vorgestellt wurde, steigen die weltweiten Kosten der
Cyberkriminalitit von 9,22 Billionen US-Dollar
(2024) auf 15,63 Billionen US-Dollar bis 2029.
Und da Netzwerke zunehmend softwaredefiniert
und Kl-gestiitzt sind, plidieren die Betreiber fiir
eine einheitliche und dringende Reaktion auf das
Cybercrime-Risiko.



Bilder: Samsung

| HARDWARE

Nichts zu verbergen? Geschaftliche
E-Mails, die PIN zum Bankkonto
oder die dringende Nachricht vom
Chef wollen die wenigsten im vollen
Bus oder Zug mit dem Nachbarn
teilen. Und als Besitzer des neuen
Samsung Galaxy S26 Ultra muf3 das
auch niemand mehr. Daflr sorgt
das Privacy Display ... | VON ALEX
WALLBERGER

COMPUTERN
M HANDWERK
3-4/2026

in Hingucker ist das neue Galaxy S26
E Ultra gewissermaflen gerade nicht.

Schliellich ist das Top-Modell der
S26-Reihe mit dem sogenannten Privacy
Display ausgestattet. Es sorgt dafiir, daf§
Bildschirminhalte in der Offentlichkeit vor
fremden Blicken geschiitzt sind. Im Gegen-
satz zu einer aufgeklebten Displayschutzfolie
werden beim Privacy Display auf Hardware-
Ebene einzelne Pixel selektiv gedimmt. Ist die
Funktion aktiviert, ist die Sichtbarkeit aus
seitlichen Blickwinkeln eingeschrinkt. Und
anders als bei einer Schutzfolie ist die Reak-
tionsfihigkeit des Touchscreens
nicht beeintrichrigt.

Unabhingig davon sieht das
S26 Ultra seinem Vorginger
sehr dhnlich. Allerdings ist es
mit 7,9 mm noch etwas diinner
und leichter. Der AMOLED-
Bildschirm mif3t nach wie vor
6,9 Zoll in der Diagonalen und
liefert scharfe Bilder und tiefe
Kontraste. Das 214 g schwe-
re Top-Smartphone liegt aber
dennoch gut in der Hand. Zu
verdanken ist das dem Design
mit den abgerundeten Ecken und der hervor-
ragenden Verarbeitung sowie den verwendeten
Materialien. Fiir die Einhandbedienung ist
das Mobiltelefon aber dennoch ein wenig zu
grof8. Dafiir gibt es aber den praktischen Stift,
der an der unteren linken Seite des Gerits
seinen festen Platz hat. Zudem Lif3t sich der
Einhand-Modus nutzen. Etwas stérend beim
Design des S26 ist allerdings immer noch das
stark hervorstehende Kameramodul auf der
Riickseite des Geriits. Auf den Tisch gelegt,

TEST*-"SAMSUNG GALAXY' S

KI—Smartph;d_h;ef 'cj-er Extra klasse

wackelt das smarte Phone durchaus gehérig.
Etwas weniger wackelig ist das Smartphone,
wenn es in einer Schutzhiille stecke.

Top-Ausstattung und -Leistung

Im Inneren des neuen Samsung-Flaggschiffs
arbeitet der Snapdragon 8 Elite Gen 5 (for
Galaxy) von Qualcomm. Die Performance
von CPU, GPU und NPU ist besser als
beim Vorgingermodell, was sich auch in den
Leistungswerten zeigt. Gut schligt sich auch
der im S26 Ultra verbaute 5.000 mAh starke
Akku. Dank integriertem Akkusparmodus
hilt er bei normaler Nutzung
problemlos einen Arbeitstag lang
durch. Verbessert ist auch die
Kamera. So arbeitet die Haupt-
kamera mit grofleren Blenden-
Sffnungen. Selbst bei schlechten
Lichtverhiltnissen und starkem
Zoom fillt so mehr Licht auf
den Sensor. Auflerdem lassen
sich dank Superstabil-Funktion
gleichmifigere Videos drehen,
selbst wenn der Hobbyfilmer auf
holprigen Wegen unterwegs ist.

Integrierte Kl-Funktionen
Und natiirlich sind KI-Funktionen beim S26
Ultra mit an Bord. So ist es unter anderem
moglich, mit Googles Circle to Search Teile
von Bildern zu erkennen. Dabei kénnen jetzt
auch mehrere Teile eines Bildes gleichzeitig
ausgewihlt und erkundet werden. Bei der
Auswahl hilft der S-Pen, der sich auch bei KI-
Funktionen etwa der Bildoptimierung nutzen
lif3t. Praktisch im Unternehmenseinsatz ist
auch die Moglichkeit, das Smartphone iiber
DeX im Handumdrehen mit einem Monitor

zu verbinden und Dateien im Netzwerk
auszutauschen.

Zudem gehéren bei der Enterprise Edition
des S26 Ultra die Sicherheitsfunktionen von
Samsung Knox mit Knox Vault und Knox
Enhanced Encrypted Protection (KEEP) zur
Ausstattung. AufSerdem bietet der Hersteller
fiir die Gerite sieben Jahre Updates.

o FAZIT

Das Samsung Galaxy S 26 Ultra iiberzeugt
durch seine Top-Ausstattung, hervorragen-
de Verarbeitung und KI-Funktionalititen.
Ebenso praktisch wie unerlifflich im Unter-
nehmenseinsatz sind nicht nur das Privacy
Display, sondern auch die integrierten Si-
cherheitsfunktionen und langen garantierten
Updates.

Samsung

Preis inkl. MwSt. 1.449,- €
www.samsung.de

6,9 Zoll/3.120 x
1.440 Pixel

120 Hertz

Internet

Display/Auflésung:

Bildwiederholrate:

Prozessor: Snapdragon 8 Elite
Gen 5

Hauptspeicher: 256 GB

Arbeitsspeicher: 12 GB

200/50/50 Megapixel
12 Megapixel
Bluet. 6.0, WiFi 6,

Hauptkamera:
Front-Kamera:

Konnektivitat:

LTE, 5G
Akkukapazitat: 5.000 mAh
GroBe/Gewicht: 163,4 x 78 x

7,9 mm/214 g
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! SCHNELLE NETZE

TELEKOM STARLINK-SERVICE
FUR GESCHAFTSKUNDEN:

Breitband

Upgrade fir die Business-Welt: Die
Deutsche Telekom erweitert ihr
Business-Angebot um modernste
Satellitentechnik. Der neue Service

.Satellite Internet Access by Starlink”

(SIA) starkt die Ausfallsicherheit der
Breitbandanbindungen fiir Grokun-
den und Organisationen des offentli-

chen Sektors. SIA sichert die Konnek-

tivitat an Standorten, wo Glasfaser
und Mobilfunk noch nicht vollstandig
verfugbar sind oder zusatzliche Red-
undanz gefragtist... | VON ABIR
KASSIS KRAUSE

Stabile Netzabdeckung durch Satelliten-
Breitband: Die Satellitenverbindung bleibt
unabhingig von der lokalen Netzinfrastrukcur
stabil, auch wenn terrestrische Leitungen aus-
fallen. Fillt die Primidrversorgung aus, kann
mithilfe von SIA eine nahtlose Versorgung
hergestellt werden. Davon profitieren beson-
ders zeit- und geschiftskritische Prozesse, fiir
die jede Minute Ausfall zihlt.

Managed Service, vom Aufbau bis zum
Support: Im Gegensatz zum Eigenerwerb
bietet die Telekom mit SIA ein vollstindig
schliisselfertiges Gesamtpaket aus einer Hand.
Als zentraler Ansprechpartner iibernimmt sie
Montage, Netzanbindung und Service. Prio-
risierte Business-Kapazititen gewihrleisten
eine stabile Verbindung — auch bei hoher
Auslastung. Auf Wunsch begleiten erfahrene
Systemspezialisten den laufenden Betrieb
und stehen bei Bedarf direkt vor Ort zur Ver-
fiigung. Die Abrechnung liuft dabei einfach
und transparent iiber die Telekom-Rechnung.

Satelliten-Breitband als Briickenlosung:
£ Mit SIA bleiben geschiftskritische Bereiche
wie Kassensysteme, Logistik-Terminals oder

he Telek

& Produktions- und Anlagensteuerungen zuver-
2 lalig verbunden. Dafl die Lsung in der Praxis
3 .. .. . .

2 funktioniert, zeigt ein aktuelles Pilotprojekt:
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Eine fithrende Brauereikette bindet mit SIA
einen neuen Standort in Ostdeutschland

an, wihrend der Glasfaserausbau dort noch
lduft. Auch in Ausnahmesituationen wie bei
Katastrophen oder Naturereignissen sorgt das
satellitengestiitzte Breitbandnetz fiir verlafili-
che Konnektivitit.

SIA und D2D: Wo liegt der Unterschied?
Satellite Internet Access by Starlink (SIA) ist
eine stationdre Breitbandlssung fiir Geschifts-
kunden der Telekom. SIA dient als temporirer
Ersatz und Absicherung fiir Unternechmens-
standorte wie Biiros, Filialen oder Baustellen,
insbesondere dort, wo keine terrestrische
Anbindung verfiigbar ist. Die Lésung nutzt
moderne Panel-Satellitenantennen und er-
moglicht Bandbreiten von bis zu 400 Mbit/s
im Download und 40 Mbit/s im Upload. Da-
mit sind auch anspruchsvolle Anwendungen

Die Technik hinter SIA

1 Satellite Internet Access by Starlink
nutzt das Satellitennetz von SpaceX
mit >10.000 Satelliten

I Einsatz hochmoderner Phased-
Array-Antennen mit elektronischer
Ausrichtung, wartungsarm

I Bis zu 400 Mbit/s Download und

40 Mbit/s Upload (abhangig von

Netzlast) bei 20-60 ms Latenz

Flexible Datenpakete (50 GB-10 TB);

Zugriff Uber offentliche, dynamische

IP-Adresse

1 Losung fiir Standorte ohne terre-
strische Anbindung

1 299,9 Prozent Verfiigbarkeit der
Satellitenverbindung laut Starlink

wie VPN-Verbindungen oder die vollstindige
Standortvernetzung moglich. SIA ist seit Frith-
jahr 2026 fiir Geschiftskunden der Telekom
Deutschland verfiigbar.

Satellite-to-Mobile (D2D) (auch Direct-to-
Device oder Direct-to-Handset genannt)
erweitert die Mobilfunkabdeckung fiir die
personliche Erreichbarkeit per SMS, Telefonie
und Datendienste in Gebieten ohne Netz.
Der Dienst ist als Erginzung fiir unterwegs
konzipiert und soll das Uberall-Netz ab 2028
vervollstindigen. Kompatible Smartphones
verbinden sich bei fehlender Netzabdeckung
im Freien ohne zusitzliche Hardware direke
mit Satelliten.

Noch Fragen?

Per Mail unter dem Stichwort ,SIA“ an
satellite-internet-access@telekom.de

' ,

-

-

[

Klaus Werner, Geschiifisfiibrer Geschiifiskunden
Telekom Deutschland.: ,Mit Starlink wird der
Himmel zur Backup-Leitung. Das Angebot sichert
Erreichbarkeit genau dort, wo sie fiir den Betrieb
unerlifflich ist: auf GrofSbaustellen, in abgelegenen
Regionen oder im Krisenfall.
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EIN KONGRESS MIT BEGLEITENDER MESSE, DER SEIN PROFIL NOCH WEITER SCHARFEN WILL:

Zukunft Handwerk 2026

Zum vierten Mal fand Anfang Mirz die kompetente Gesprichspartner vor Ort, es gab bendotigten Fakten, fordert auf, per Handyfoto

,Zukunft Handwerk® im ICM neben der  viele Angebote, etwas selbst auszuprobieren. zu dokumentieren und dann ab in die Cloud.
Miinchener Messe statt. Waren die beiden Da hilft dann auch wenig, daff eine Miss und Aussteller fritherer Kongresse wie Microsoft,
ersten Kongresse noch dreitigig und vom da- ein Mister Handwerk gewihlt Mercedes-Benz Vans, Kuka Ro-

botik oder die Wiirth Gruppe
fehlten diesmal — mehr als 20 %
Ausstellerriickgang gegeniiber
2025. Trotzdem zog Tobias Gro-
ber, Chef der veranstaltenden

maligen Bundeskanzler Olaf Scholz besucht, und vor Ort gekiirt wurden. Sie

kamen diesmal die Wirtschaftsministerin ~ diirfen jetzt jeder ein Jahr lang

und der bayerische Ministerprisident zur  einen kleinen Fiat fahren.

Eréffnung. Diese Netzwerkveranstaltung hat

weniger Sichtbarkeit erzielt als die vorigen Das Informationsangebot war

drei Kongresse ... | von GUNDO SANDERS breit, von KI und Digitalisie-
rung bis zu Finanzierungen,

GHM, ein positives Fazit zum
Kongref3: ,Das Handwerk spielt

Es soll hier auch der Nachwuchs angespro- ~ Versicherungen, Mobilitit, Cy- = eine zentrale Rolle bei der Lisung
Tobias Grober, GHM

chen werden. Die vielen Vortrige, Panels  bersicherheit und Recycling. unserer Herausforderungen. Und

und Diskussionsformate wurden eher in ~ Auch Handwerk und Kirche war erstmals im  es bieter in Zeiten von KI immer attraktivere

Anziigen oder Kleidern besucht als in Jeans  Start-up-Bereich vertreten und erfreut tiber  Berufschancen fiir alle Altersgruppen — vom

oder Handwerkerkluft. Auf der parallel statt-  die Resonanz. Sehenswert war die Prisentation  Azubi bis zum Quereinsteiger. ZUKUNFT

< findenden Internationalen Handwerksmesse ~ von Benetics Al aus der Schweiz mit ihrem HANDWERK ist und bleibt die Biihne und der
:L? (IHM) war das Nachwuchsangebot deutlich KI-Sprachassistenten fiir die Baustelle. Die KI Treffpuntket fiir alle, die die Zukunft der Branche
& breiter, praktischer und informativer. Eswaren ~ protokolliert aus dem gesprochenen Text die  aktiv gestalten wollen.

Anzeige

Neue Suchfunktion
th G.U.T. ONLINE PLUS

Jetzt testen!

gutonlineplus.de




Q

ilder: Trig

=)

| TECHNIKEN

WIE TRIGBRIQ DEN HOLZBAU NEU DENKT:

olzbaustelne aus mdustrleller

Der Druck auf'die-Baubranche wachst: schneller bauen kosteneffizienter arbeiten und glelchzeltlg

Ressourcen-schonen. Wahrend viele Ansatze an einzelnen Stellschrauben ansetzen, verfolgt.das

Tubinger Unternehmen Trigbriq AG €inen._ganzheitlichen Ansatz - vom Material tiberdie Produktion bis

hin zum Einbau auf der Baustelle. Im.Zentrum steht ein Massivholzsystem, das industrielle Fertigting

mit handwerklicher Einfachheit verbindet ...

Vom Start-up zur skalierbaren Bauweise

Gegriindet wurde die Trigbriq AG im Jahr 2021. Ausgangspunkt war
eine einfache Frage: Wie 1if3t sich Holz — insbesondere bislang wenig
genutztes Industrie- und Kalamititsholz — so verarbeiten, daff es im
groflen Mafistab im Bau eingesetzt werden kann? Die Antwort ist ein
mikro-modulares Bausystem aus standardisierten Holzbausteinen, den
sogenannten BRIQs. Diese bestehen aus massivem Holz und werden
ohne Klebstoffe oder metallische Verbindungsmittel gefertigt. Stattdes-
sen erfolgt die Verbindung rein mechanisch tiber Buchenholzdiibel - in
der Konsequenz ein industriell gedachtes Bauprinzip: standardisiert,
kreislaufgerecht und auf Skalierung ausgelegt.

Produktprinzip: Einfachheit auf der Baustelle

Fiir Handwerksbetriebe liegt die Stirke des Systems vor allem im Ein-
bau. Die Brigs werden im Verband aufeinander gesteckt und iiber Diibel
miteinander verriegelt. So entstehen tragende Auflenwinde und Innen-
winde — ohne Chemie oder Mértel, ohne Trocknungszeiten und ohne
komplexe Verbindungstechnik. Das hat mehrere praktische Vorteile:

I Schneller Baufortschritt: Winde lassen sich schnell errichten.
I Hohe Flexibilitat: Offnungen oder Anpassungen konnen ihnlich
wie im klassischen Mauerwerksbau planerisch vorgesehen und

flexibel sowie ressourcenschonend umgesetzt werden.

I Einfache Verarbeitung: Das System ist bewuft so ausgelegt, daf$
es ohne hochspezialisierte Werkzeuge auskommt. Fiir die Verarbei-
tung ist nur wenig Vorwissen erforderlich.

I Vorteile: die Anpassungsfihigkeit im Bauprozef§ und die
Einfachheit des Einbaus.

Von der Fabrik auf die Baustelle: Automatisierung als Schliissel
Wihrend der Einbau bewuft einfach gehalten ist, liegt die eigentliche
technologische Innovation in der Produktion. Trigbriq setzt konse-
quent auf robotergestiitzte Fertigung. Das Unternechmen hat bereits
S frith begonnen, Produktionsanlagen mit Industrierobotern aufzubau-
- en und weiterzuentwickeln. Im Mai 2026 gehen zwei Kl-gestiitzte,
vollautomat151erte Produktionsanlagen im Tiibinger Stammwerk in
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Betrieb, die monatlich rund 20.000 Brigs produzieren werden. Diese
Entwicklung folgt einem klaren Trend im Bauwesen: Arbeitsschritte
werden von der Baustelle in die Fabrik verlagert. Der kleinteilige Ansatz
des schwibischen Holzbauunternehmens verbindet auf diesem Weg
die Vorteile einer industriellen und standardisierten Produktion mit
dem Anspruch einer individuellen Architektur und dem einfachen und
kreislaufgerechten Bauen in der Praxis.

Digitale Planung und BIM als Voraussetzung

Die Industrialisierung des Bauens funktioniert nur in Verbindung mit
digitaler Planung. Auch hier setzt Trigbriq auf einen systematischen
Ansatz. Das mikro-modulare Prinzip der Brigs eignet sich ideal fiir die
Planung in BIM-Modellen. Bauteile lassen sich standardisiert abbil-
den, Mengen prizise ermitteln und Abldufe friihzeitig koordinieren.
Die Trigbriq AG hat dafiir ein parametrisches BIM-Tool entwickeln
lassen, dessen Funktionen Kunden iiber die Website www.trigbrig.de
in Anspruch nehmen kénnen. Fiir Handwerksbetriebe, die BIM-ready
arbeiten, bedeutet das: bessere Vorplanung und Materialdisposition,
klar strukturierte Bauabliufe und reduzierte Schnittstellenprobleme.
Gerade bei seriellen Projekten oder wiederkehrenden Gebiudetypen
entsteht so ein deutlicher Effizienzgewinn.

Praxisbeispiele: Vom Einfamilienhaus bis zum Supermarkt
Daf§ das System nicht nur im Prototyp funktioniert, zeigen zahlreiche
realisierte Projekte. Ein Beispiel ist ein Supermarkt in Braunschweig,
bei dem rund 11.000 Brigs verbaut wurden. Die tragenden Winde
wurden vollstindig aus dem Holzbausystem errichtet — mit einer CO,-
Einsparung von rund 50 % im Vergleich zu konventionellen Bauweisen.
Auch im Wohnungsbau kommt das System zunehmend zum Einsatz,
etwa bei Mehrfamilienhdusern oder genossenschaftlichen Wohnpro-
jekten. Insbesondere wegen der Einfachheit des Systems setzen auch
viele Hiuslebauer auf Trigbriq.

Kreislauffahigkeit als technisches Prinzip
Ein zentraler Unterschied zu vielen anderen Bauweisen liegt im Lebens-
zyklusgedanken. Die Brigs sind dank ihrer Diibelverbindung vollstindig
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Trigbriq zeigt, wie sich zwei scheinbar

gegensitzliche Welten verbinden lassen:

industrielle Produktion und handwerk-

liche Ausfiihrung.

I In der Fabrik: hochautomatisierte,
robotergestiitzte Fertigung

I In der Planung: digitale Prozesse
und BIM

I Auf der Baustelle: einfaches,
robustes Stecksystem

Fiir Handwerksbetriebe bedeutet das

vor allem eines: weniger Komplexitit

im Einbau bei gleichzeitig hoherer Pla-

Links: Das Prinzip erinnert an die Klemmbausteine aus dem Spielzimmer: nungssicherheit und Effizienz. Damit

Triqbrigs sind wm einiges grofer, rein natiirlich und wiederverwendbar. steht das System exemplaris ch fiir eine
Oben: Zwei Produktionsstrafien in Deutschland laufen, eine in Osterreich Entwicklung, die die Branche in den
steht kurz vor der Fertigstellung und ein Werk in den USA ist konkret in kommenden Jahren prigen wird: weg
Planung. von rein manuellen Prozessen — hin

zu einem Zusammenspiel aus digitaler

riickbaubar und konnen sortenrein wiederverwendet werden. Dieses Planung, industrieller Vorfertigung und
Prinzip wurde unter anderem beim Projekt , CRCLR HUT® demon- effizienter Montage vor Ort.

striert, bei dem ein 40-Quadratmeter-Pavillon vollstindig zuriickgebaut

und an anderer Stelle in neuer Form wieder aufgebaut wurde. Noch Fragen? https:/ftrigbrig.de/
Anzeige
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Prisenzanzsige

Information
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ENERGIEVERTRAGE IM HANDWER

Wie Transpér

vor unnotigl
Kosten schu

Strom und Gas clever einkaufen? Das gelingt nur mit Durchblic
Viele Handwerksunternehmen zahlen zu den energieintensiven Betrieben. Doch wa

preise immer starker schwanken, fehlt es oft an verlasslichen Vertragen und an der Zeit, sich im Tarif-

dschungel zurechtzufinden. Dabei ist ein gut strukturierter Energievertrag ein echter Wirtschaftlich-

keitshebel. Wer Preise, Vertragsbedingungen und Lastprofile im Blick hat, kann nicht nur Kosten senken,

sondern sich auch gegen Risiken absichern ... | VON MICHAEL KOUDELKA UND STEFFEN BAUER

Standardtarife reichen oft nicht aus
Noch immer beziechen viele Handwerks-
betriebe Strom oder Gas iiber pauschale
Standardtarife. Diese orientieren sich selten
an individuellen Verbrauchsprofilen, son-
dern an Durchschnittswerten. Das Problem:
Der Energieverbrauch in Werkstitten oder
Produktionshallen ist meist nicht konstant,
sondern schwankt stark —z. B. durch Maschi-
nen, Kiihlung oder saisonale Spitzen. Diese
Verbrauchsspitzen flieflen in die Berechnung
von Leistungspreisen und Netzentgelten ein
— mit teils deutlichen Kostenfolgen. Ein in-
dividueller Energievertrag kann sinnvoll sein.

Worauf es bei transparenten
Energievertragen ankommt

Ein transparenter Vertrag zeichnet sich vor
allem dadurch aus, dafl simtliche Preisbe-
standteile nachvollziechbar aufgefiihrt sind.
Dazu zihlen:

Arbeitspreis (pro verbrauchte KW),

Grundpreis (fiir Zihler, Messung,

Verwaltung),

Netzentgelte, Umlagen und Steuern

(weitergeleitet vom Netzbetreiber),

Leistungspreise (bei registrierender

Lastmessung), und eventuelle Preisgleit-

klauseln (z. B. bei Indexbindung).
Gerade variable Vertragsmodelle, die sich
am Bérsenstrompreis oder an anderen In-
dexwerten orientieren, bergen ein héheres
Risiko — aber auch Chancen. Voraussetzung
ist jedoch, dafl der Betrieb die zugrundelie-
genden Mechanismen kennt und mégliche
Preisschwankungen bewerten kann.
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Lastprofil als Basis fiir bessere
Vertragskonditionen
Wer iiber einen sogenannten Lastgangzihler
verfiigt — also ein Mef3gerit, das den Strom-
verbrauch viertelstiindlich aufzeichnet — sollte
sich unbedingt mit dem eigenen Lastprofil be-
fassen. Dieses zeigt, wann wieviel Energie ver-
braucht wird und wo sich Lastspitzen ballen.
Denn diese Spitzen sind entscheidend fiir die
Berechnung der Leistungspreise. Schon kleine
Verinderungen im Betriebsablauf — etwa das
zeitlich versetzte Starten energieintensiver
Maschinen — koénnen hohe Kosten sparen.
Gleichzeitig dient ein belastbares Lastprofil
auch als Argumentationsgrundlage bei der
Vertragsverhandlung mit Energieversorgern.

Beispiel aus der Praxis:

Eine mittelstindische Tischlerei stellte fest,
dafl morgens zwischen 7:45 und 8:00 Uhr re-
gelmifig alle Maschinen gleichzeitig anliefen
—was eine enorme Leistungsspitze verursachte.
Durch gezielte Schulung der Mitarbeiter und
eine gestaffelte Maschineninbetriebnahme
konnten die Spitzen deutlich reduziert wer-
den. Die Folge: rund 12% Einsparung bei
den Leistungskosten — ohne Investitionen.

Vertragsdetails mit groer Wirkung
Neben der Preisgestaltung verdienen auch
Laufzeiten, Kiindigungsfristen und Son-
derregelungen besondere Aufmerksambkeit.
So enthalten viele Vertrige automatische
Verlingerungsklauseln oder definieren In-
dexanpassungen zu bestimmten Stichtagen.
Fehler in diesen Klauseln fiihren schnell
zu falschen Preisberechnungen iiber ganze

Vertragsperioden hinweg. Fiir Betriebe mit
mehreren Standorten oder Verbrauchszihlern
lohnt sich zudem die Biindelung mehrerer
Abnahmestellen in einem Vertrag. Das schafft
mehr Ubersicht und oft bessere Konditionen.

Was tun bei fehlerhaften
Abrechnungen?

Ein sauberer Vertrag hilft nicht nur bei der
Kostenplanung, sondern auch bei der Re-
klamation. Denn fehlerhafte Abrechnungen
sind in der Praxis keine Seltenheit: Falsche
Zihlerstinde, nicht beriicksichtigte Abschlags-
zahlungen, fehlerhafte Umlagen oder Preis-
bestandteile kénnen schnell zu iiberhéhten
Rechnungen fithren. Wer systematisch priift,
ob Zihlernummern, Verbrauchswerte und
Preisbestandteile stimmen, kann viele Fehler
selbst erkennen. Bei grofleren Unstimmigkei-
ten lohntsich die Einschaltung eines externen
Energieberaters oder die Unterstiitzung durch
die Handwerkskammer.

Energievertrige sind kein notwendiges Ubel,
sondern ein zentrales Steuerungsinstrument
fiir die Wirtschaftlichkeit eines Handwerks-
betriebs. Transparenz bei Preisbestandteilen,
passende Vertragsmodelle und ein Grund-
verstindnis der eigenen Verbrauchsstruktur
machen den Unterschied, besonders in
Zeiten steigender Energiekosten. Wer sich
regelmiflig mit seinem Vertrag befaflt, die
richtigen Fragen stellt und bei Bedarf ex-
ternen Rat einholt, kann nicht nur Kosten
senken, sondern auch Sicherheit gewinnen.
Wer fragt, spart.
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WIE SIE HEUTE WIRKLICH FACHKRAFTE FINDEN:

Digitale Projektsteuerung per Tablet, aber Personalgewinnung aus dem Fax-

Zeitalter? Es ist das Paradox des modernen Handwerks: Wahrend die Technik

auf den Baustellen smarter wird, gleicht die Personalsuche in vielen Betrie-

ben noch einem Relikt aus den 90ern ..

er Fachkriftemangel im Handwerk ist
kein Geheimnis mehr, aber er wird oft

D

tive genutzt. Wer heute noch eine Anzeige
schaltet, sich zuriicklehnt und hofft, dafd sich

jemand melden wird, betreibt das Prinzip:

als Ausrede fiir fehlende Eigeninitia-

,Post & Pray“ (verdffentlichen und beten).
Im Jahr 2026 kein effektiver Plan, sondern
ein teures Hobby. Und wenn sich dann — wie
erwartet — keiner meldet, heifdt es schnell:
,Es gibt einfach keine guten Leute mehr auf
dem Marke.” Es gibt genug gute Leute — sie
suchen nur nicht aktiv. Sie sind in Lohn und
Brot. Aber viele sind offen fiir einen Wech-
sel — wenn das Angebot stimmt. Genau um
diese Top-Kandidaten geht es hier. Um sie zu
erreichen, mufd Thr Betrieb

.| von DIMITRIJ] BEETZ

verstecke, existiert fiir potentielle Bewerber
schlichtweg nicht. Regionale Sichtbarkeit
baut Vertrauen auf, bevor der erste Kontakt
entsteht.

Die ,,60-Sekunden-Bewerbung”
Hier scheitern die meisten Inhaber an der
Umsetzung, weil sie Bewerbern unnétige Hiir-
den in den Weg legen. Wenn ein interessierter
Elektroniker erst einen Lebenslauf als PDF
hochladen oder ein Anschreiben formulieren
mufd, haben Sie ithn schon verloren. Ein
Handwerker, der fest im Job steht, hat keine
Bewerbermappe parat. Die Losung ist ein
unkomplizierter Erstkontakt, der sich naht-
los in den Alltag einfiigt. Ohne Papierkram,

ohne Barrieren, intuitiv.

—0x]

dort zu finden sein, wo sie

P —

Wer den Einstieg nicht ra-

dikal vereinfacht, darf sich

ihre Freizeit verbringen —
auf dem Smartphone.

Das digitale
Arbeitgeberprofil
Bevor Sie in Sichtbarkeit
investieren, muf das Fun-

dament stehen. Wer sind
Sie als Arbeitgeber? Vie-
le Inhaber machen sich
hier schlichtweg nicht die
Miihe, tief genug zu gehen. Vergessen Sie
austauschbare Floskeln wie ,junges & dyna-
misches Team® oder ,gutes Betriebsklima®
— das zieht heute keinen an. Hier sollte tiefer
gebohrt werden: Was schitzen Thre Mitar-
beiter am meisten? Das Premium-Werkzeug?
Die kurzen Wege? Oder Freitags um 13 Uhr
Feierabend?

Regionale Sichtbarkeit
Sichtbarkeit bedeutet, die digitale Reichweite
so zu nutzen, dafd jeder potentielle Bewerber in
der Region Thren Betrieb kennt. Wer sichtbar
bleibt, bleibt prisent — und wer sich digital

nicht iiber leere Postficher

beschweren.

Qualitat durch
Vorqualifizierung
Ein hiufiger Einwand von
Inhabern lautet: ,,Ich habe
keine Zeit, stindig mit

unqualifizierten Leuten
zu telefonieren.“ Doch
statt selbst zum Hérer zu greifen, gehort
dieser Prozef in professionelle Hinde: Ein
spezialisiertes Team iibernimmt hier die
Vorarbeit und priift jeden Bewerber auf Herz
und Nieren. Nur wenn Qualifikationen und
Einstellung passen, landet der Bewerber auf
dem Chef-Schreibtisch. Das Ergebnis: We-
niger Termine, dafiir Gespriche mit deutlich
hoherer AbschlufSchance.

Geschwindigkeit als
Wettbewerbsvorteil
Im digitalen Zeitalter gewinnt nicht zwingend
der grofSte Betrieb, sondern der schnellste.

»Seit unserer Griindung setzen wir alles daran, den
Fachkriftemangel im Mittelstand nachhaltig zu
lgsen — mit kompromifSlosen Ergebnissen, exzellen-
tem Service, persinlicher Betreuung und eigener
Recruiting-Technologie.

Dimitrij Beetz, CEO candidate flow group

Wer sich innerhalb von 24 Stunden bei einem
Bewerber meldet, signalisiert eine enorme
Wertschitzung. Fiir einen Facharbeiter, der
in seinem aktuellen Job unzufrieden ist, ist
dies oft schon der entscheidende Impuls fiir
einen Wechsel. Wer hingegen zwei Wochen fiir
eine Riickmeldung braucht, hat im modernen
Arbeitsmarkt verloren.

MeBbarkeit
Ein grofler Vorteil der Digitalisierung im
Recruiting ist die Transparenz. Ein solch
modernes System liefert klare Fakten: Man
weil3, wie viele potentielle Bewerber erreicht
wurden. Recruiting wird so zur steuerbaren
Investition.

Recruiting ist ein System,
kein Zufall

Erfolgreiche Mirtarbeitergewinnung im
Handwerk kann das Ergebnis eines saube-
ren, digitalen Prozesses sein. So ldft sich der
Fachkriftemangel eigenverantwortlich, mit
technischer Prizision und psychologischem
Know-how gezielt 16sen. Die Kombination
aus regionaler Sichtbarkeit, einer radikal nied-
rigen Bewerbungshiirde und einer gekonnten
Vorqualifizierung ist hier der Schliissel. So
wird Recruiting wieder planbar — und Sie
gewinnen als Inhaber Zeit zuriick fir die
strategische Fiihrung Thres Unternehmens.

Noch Fragen?
www.candidate-flow.de
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werk revolutioniert. Traf man sich bisherwor Ort fir ein

Seminarbesuch, findet die"Veranstaltung jetzt haufig pe

Web statt ... | VON ROLE LEICHER

Typisch Webinar

Webinare stehen im Wettbewerb mit der
althergebrachten Form der Prisenzseminare.
Lif3t sich Wissensvermittlung besser via Web
durchfithren? Gehéren Prisenzseminare
nun der Vergangenheit an? Vorteile des
Webinars werden immer wieder betont: Der
Seminarteilnehmer spart Reisekosten und
Ubernachtung. Die riumliche Beschrinkung
eines Seminarraums entfillt, sodafd auch grof3e
Teilnehmerzahlen méglich sind. Im Gegensatz
zu anderen Weiterbildungsformen vereint das
Webseminar die Formate Video, Audio und
Text-Chat. Damit ist eine vielseitige Wissens-
vermittlung méglich. Ein Webseminar 16t
sich aufzeichnen, so kann man die Aufnahme
zu einem spiteren Zeitpunkt noch einmal
ansehen und den Mitarbeitern zeigen.

Nur muf$ sich der Teilnehmer rechtzeitig mit
der Webinar-Technik vertrautmachen. Der
Wissenstransfer hat sich gedndert, die richtige
Vorbereitung und das online-gerechte Ver-
halten wihrend der Ver-
anstaltung diirfen niche
unterschitzt werden. Ob Vorteile
man im Prisenzseminar 1.
oder online mit dem Refe-

renten oder anderen Teil- o,
nehmern diskutiert, ist ein

erheblicher Unterschied.

Seminare am Bildschirm 3.
verlangen besondere Kon- geblhren
zentration. Bei internen 4.
Befragungen haben sich

viele Webinar-Teilnehmer 5.
zunichst noch skeptisch Trend

geduflert und nur eine 6.

16 COMPUTERN IM HANDWERK 03-04/26

Einsparungen von Reisezeit und
Ubernachtungskosten

Freie Wahl von Raum und Umgebung
Meist preisglinstigere Teilnahme-
Keine Ablenkung durch andere
Teilnehmer

Diese Form der Weiterbildung liegt im

Attraktivitat des E-Learnings

Seminardauer von zwei bis drei Stunden
tiglich fiir sinnvoll gehalten. Die Teilnehmer
sitzen nicht in einem Raum, fiihlen sich
daher unbeobachtet und lassen sich schneller
ablenken. Zudem entfallen der Kontakt in der
Pause sowie das wichtige ,,Get Together der
Teilnehmer untereinander. Man spricht von
sozialer Isolierung im Webinar.

Typisch Prasenzseminar

Lif3t sich das herkdmmliche Bildungssystem
also ersetzen? Der Anteil des Prisenztrainings
ist noch sehr groff. Viele Vorteile sprechen
noch fiir das Prisenzseminar: Teilnehmer
haben mehr Nihe, die , Tuchfiihlung zu
anderen Teilnehmern wird geschitzt und
beeinfluflt das Seminarklima positiv. Bei
Prisentationen vor Ort ist das Prisenztrai-
ning auch in Zukunft die erste Wahl. Vor
Ort fiihlen sich die Teilnehmer als Akteure,
sie sind stirker beteiligt durch Anfassen, Te-
sten und Ausprobieren. Im Prisenzseminar
ist der Erfahrungsaustausch in der Gruppe

Webinar-Besuche aus Teilnehmersicht

Nachteile

ideal

ernstgenommen

dermanns Sache

Bildschirm

Geringere Moglichkeit fir einen Erfah-
rungsaustausch mit der Gruppe

Ablenkungen durch Telefon und sonsti-
ge Storungen. Eigene Raume sind nicht

Webinare werden nicht so
Get together der Gruppe untereinander

fehlen und fiihren zur sozialen Isolation

Die Umstellung auf online ist nicht je-

unkompliziert. Das kann fiir die Wissens-
aufnahme sogar eine Chance sein. Zusitzlich
ist es fiir Teilnehmer ein Ausdruck der Wert-
schitzung, wenn der Arbeitgeber die Kosten
fiir Reise und Ubernachtung itbernimmt und
nicht nur die Ersparnis durch Webinare in den
Vordergrund stellt.

Learning never ends

Wie schnell verpaffit man den Anschluf,
wenn man lange Zeit keine Weiterbildung
mitmacht! In der Weiterbildung wird es in
Zukunft die Mischform geben. Job-Training
liefert dem Trainee ein Héchstmaf$ an Praxis.
Und dazu gehort auch die Kombination von
Web- und Prisenzseminaren. Man spricht von
integrierter Lernkultur. Auch Hersteller und
Lieferanten bieten Fachseminare an mit tech-
nischen Prisentationen und einem Rundgang
durch die Firma. Fiir Seminarteilnehmer ist
es interessant, die Produktion zu besichtigen,
mit Technikern im Werk zu sprechen und
Kontakte zu Berufskollegen zu kniipfen.

Es ist also sinnvoll, sich
im Vorfeld iiber die Vor-
und Nachteile der Lern-
formen zu informieren;
sowohl von Seiten des
Arbeitgebers, als auch
des Trainee. Ideal wire
es, wenn die unter-
schiedlichen Themen in
beiden Formen angebo-
ten wiirden, digital und
als Prisenzseminar.

Vorbehalte gegenliber dem Lernen am
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Unterwegs flexibel
Beschriftungen

drucken

ie Kennzeichnung von Komponenten
D und Systemen gehort auf der Bau-

stelle oft zu den letzten Arbeiten vor
der Abnahme. Mit einer hochwertigen, gut
lesbaren und dauerhaften Beschriftung wird
sowohl im Flektrohandwerk, als auch in in-
dustriellen Elektroinstallationen die Qualitit
der Gesamtarbeit verdeutlicht.
Mit den neuen tragbaren Etiket-
tendruckern der Serie P-touch
CUBE Pro bietet Brother jetzt
zwei neue Gerite an, die speziell
fiir den mobilen Einsatz konzi-
piert wurden. Der PT-E720BT
und der PT-E920BT zeichnen
sich durch eine kompakte Gehduseform,
USB- und Bluetooth-Schnittstellen sowie ei-
nen wiederaufladbaren Lithium-Tonen-Akku
aus. Beide Modelle bedrucken Etiketten mit

F

Schrift, QR-Codes, Bar-
codes oder Logos — beim
PT-E720BT in einer Brei-
te bis zu 24 mm, beim
PT-E920BT sogar bis zu
36 mm. Die Etiketten werden automatisch
geschnitten — beim PT-E920BT ist eine Halb-
schnittfunktion vorhanden,
mit der sich mehrere Etiket-
ten hintereinander drucken
und dann einfach ablésen
lassen. Die beiden neuen Ge-
rite kommen ohne Tastatur
oder Display aus, die Bedie-
nung erfolgt komfortabel
mit der Pro Label Tool App vom Smartphone
oder vom Tablet aus. Damit trigt Brother
dem Feedback zahlreicher Kunden Rechnung,
daf diese die bisherigen P-touch-Gerite
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tiberwiegend mit der App bedienen. Opti-
male Ergebnisse erzielen Anwender mit den
Original-Schriftbindern von Brother. Diese
sind besonders hochwertig und bestindig
gegen Hitze, Wasser, Lichteinstrahlung und
chemische Substanzen. Dadurch bleiben die
Beschriftungen dauerhaft gut ablesbar und
sorgen so fiir hohe Qualitit und Sicherheit
in der Elektroinstallation. Die Gerite sind
mit allen Pro Tapes von Brother aufler den
Schrumpfschliuchen kompatibel.

Noch Fragen? brother@brother.de
www.brother.de

Anzeige

www.sensor-test.com

Willkommen zum

Innovationsdialog!

SENSOR+TEST
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~Innovative Calibration”

~Condition Monitoring”
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.FLOTTE!":

Fuhrparkbetreiber treffen sich alljahrlich in Disseldorf zum
Branchenevent ,Flotte! Der Branchentreff” - die Veranstalter
sehen auch Handwerksbetriebe mit einem entsprechenden
Fuhrpark als potentielle Besucher und als Besucher gewin-

nen... | VON GUNDO SANDERS

Step-in Van

Tris — eine moderne batterieelektrische

Reminiszenz an die legendiire Piaggio Ape

ie zweitdgige Veranstaltung fand in

D Jahr erstmals in zwei Hallen. Neben

der Messe Diisseldorf statt, in diesem

Fahrzeugherstellern sind Dienstleister, wie
Versicherungen, Leasinggesellschaften, Lade-
infrastrukturanbieter, THQ-Quotenhiindler,
Autovermietungen, Reifenanbieter, Auto-
hiuser mit ihren Flottenabteilungen sowie
Aus- und Umbauer vertreten. Fuhrparkver-
antwortliche werden von den Veranstaltern
und/oder den Ausstellern eingeladen; man
kann sich auch selbst anmelden und sein
Ticket kaufen. Dienstleister ohne Fuhrpark
zahlen einen deutlich hsheren Preis fiir ihren
Eintritt, der auch das tiberdurchschnittliche

Catering vom Friihstiick iiber das Mittagessen
bis zu Kaffee und Kuchen sowie die Party mit
umfafit.

Transporter und LKW, mehr und mehr auch
batterieelektrische Varianten und sogar ein
wasserstoffangetriebener LKW waren zu
Stellantis
war der gefiihlt grofite Stand; neben den

sehen. Die Flottenvielfalt von

Konzernmarken mit PKW natiirlich auch
Pro ONE mit Citroén, Fiat Professional, Opel
und Peugeot. Neu zu sehen und Deutschland
Premiere hatte das batterieelektrische Dreirad
Tris, dessen Verkaufsstart in Deutschland fiir
Ende des Jahres erwartet wird — eine moderne

eDeliver 7 und eDeliver 5 sowie der Diesel-Pick-up T 60 am Maxus-Stand
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EVX Cargo Van von Torres

batterieelektrische Reminiszenz an die legen-

dire Piaggio Ape.

Flexis zeigte zwei seiner SDV-Transporter auf
Renault-Basis ebenfalls als Deutschlandpre-
miere und ! IVECO seinen Super eJolly, der
noch in diesem Jahr zu Hindlern und Kunden
rollen wird. ¥ Maxus war mit eDeliver 7 und
eDeliver 5, sowie dem Diesel-Pick-up T 60
vertreten, | Wiirth zeigte seine Ausbauten
mit einem KIA PV5 und neu im Programm
mit den Lastenridern von Mubea U-Mobility.
Auch I KGM hatte mehrere Fahrzeuge mit
nach Diisseldorf gebracht. Neben zwei in-
teressanten Pick-ups auch den Torres EVX
Cargo Van.
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TESTFAHRT IVECO EDAILY:

Eine Mischung aus Transporter und LKW ist der Iveco
Daily; es gibt ihn seit 1978. Aktuell wird er in der sieb-
ten Generation gebaut und ausgeliefert. Man kann
ihn von 3,5 bis 7,2 Tonnen bekommen; ab 4,2 t hat er
hinten Doppelbereifung, und ab 3,6 t darf er nur noch
90 km/h schnell fahren. Wir haben ihn diesmal rein
batterieelektrisch kennengelernt und waren mehr-
fach Uberrascht ... | VON GUNDO SANDERS

er Daily war lange Zeit der kleinste Transporter von Iveco. In-
D zwischen gibt es in Kooperation mit Hyundai den eMoovy und
aus dem Stellantis-Baukasten den

eSupetJolly — ab zweitem Halbjahr auch
den kleineren eJolly. Wir hatten Ende 2017
einen grauen Diesel-Daily Kastenwagen
im Test https://www.handwerke.de/pdf/12-
17_Nutz_Iveco.pdf und Anfang 2019 teste-
ten wir einen Daily mit CNG-Gasmotor
https://www.handwerke.de/pdf/CiH_5-6-
19_Nfz_Iveco.pdf; zur IAA Transportation
im September 2022 hatten wir die beeindruckende Méglichkeit, im
Versuchs-Daily mit Hyundai Wasserstoffmotor mitzufahren https://
www.handwerke.de/pdf/CiH_10-11-22_Nutz_IAA.pdf. Und jetzt eine
rein batterieelektrische Variante mit 190 PS als 3,5 Tonner mit einer
WLTP-Reichweite von 235 km. Bis zu vier Batteriepacks kénnen
verbaut werden. Wir testeten mit einer Kombination aus zwei Batte-
riepacks (Lithium-Ionen). Der eDaily hatte drei Rekuperationsstufen.
Damit wird geregelt, wieviel Energie etwa beim Bremsen wihrend einer
Bergabfahrt wieder in die Batterien zuriickflief3t.

Die Voll-LED-Scheinwerfer beleuchteten die Fahrbahn erfreulich klar
und hell, dazwischen im Kiihlergrill befand sich die Ladebuchse. Am
Schnelllader kann mit bis zu 80 kW geladen werden, und eine halbe
Stunde reicht, um die Batterien von 20 auf 80 % zu fiillen. Um we-
niger Strom zu verbrauchen, war der eDaily auf 130 km/h abgeregelt.
Stehen lediglich 11 kW Wechselstrom (AC) zur Verfiigung, kann mit
dem bordeigenen Kabel geladen werden; dann dauert eine Vollladung
bis zu 6 Stunden und 20 Minuten.

Unser Testfahrzeug war mit einer ganzen Reihe von Assistenzsystemen
ausgestattet (Miidigkeitswarner, Verkehrszeichenerkennung, Abstands-
regeltempomat, Querverkehrswarner, Spurwechselassistent, intelligen-
ter Stauassistent, Abbiegeassistent Gegenverkehr mit Bremseingriff,
Sprachassistent Alexa), hatte eine elektrische Feststellbremse und war
mit einer Riickfahrkamera mit dynamischen Linien ausgestattet, die
das Rangieren und Einparken angenehm leicht machte.

=
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Testfahrt
Das Verbinden mit dem Handy klappte gut, die Freisprechanlage funk-
tionierte zufriedenstellend, und die Fahrerkabine war vertretbar schall-
isoliert. Das Fahrgestell reagierte beladen
und mit leerem Frachtraum empfindlich
auf Fahrbahnhindernisse. Der Verbrauch
wird anhand der aktuellen Fahrweise
laufend neu berechnet. Nach dem Start in
Ulm wuchs die angezeigte Reichweite bei
zuriickhaltender Beschleunigung mit den
bereits zuriickgelegten Kilometern erkenn-
bar an. Bis auf 25,8 kWh/100 km wurde

ein Teilstreckenverbrauch gesenkt. Den Normverbrauch gibt Iveco mit

33,6 kWh auf 100 km an.

o FAZIT

Auch in der siebten Generation zeigt der Iveco Daily seine Robust-
heit und die Transporterqualititen. Das elektronische Aufriisten
mit Assistenzsystemen hat gut geklappt. 685 kg Nutzlast bei zwei
Batteriepacks mit 12 m3 Laderaumvolumen sind fiir einen solch
groflen eTransporter allerdings relativ wenig und je nach Ladegut
schnell ausgereizt.

Iveco

Preis inkl. MwSt. 112.675,15 €
https://www.iveco.com/germany/eDAILY

140 kW (190 PS), 2 Batteriesets 74 kWh (70 kWh

Internet

Motorleistung

nutzbar)

Motor Permanentmagnet-Synchronmotor mit 400 Nm
max. Drehmoment

Antrieb Heckantrieb

bis 235 km, AC 11 kW 100% 6 h 20°, DC 80 kW
20-80% 30 Min.

Reichweite/Laden

Zuladung 685 kg

Anhangelast 3.500 kg gebremst/750 kg ungebremst
Wendekreis 12,7m

Vmax 130 km/h
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VW e-Transporter

PanAmericana
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Den aktuellen Transporter.von Volkswagen gibt es inzwischen auch als. Doppelkabine und als Kastenwagen

mit einer L-Trennwand. Hinter dem Fahrersitz beginnt dieser verlangerte Laderaum, und um die beiden

Platze der zweiten Sitzreihe verlduft die schiitzende Trennwand weiter in L-Form ... | VON GUNDO SANDERS

Leuchtend rot, mit langem Radstand und 286 PS kam dieser VW e-Transporter zur Testfahrt.

is zu 344 km WLTP-Reichweite, wenn
B man verbrauchsgiinstig unterwegs ist

und die Héchstgeschwindigkeit von
maximal 150 km/h nicht ausreizt, bietet dieser
rein batterieelektrische VW-Transporter. Er
hat den langen Radstand von 3,5 Metern, mit
Anhingevorrichtung kommt er auf 5,584 Me-
ter Linge. Der heckangetriebene Van darf bis
zu 2.000 kg gebremste Anhingelast ziehen
und 750 kg ungebremst; seine Dachlast ist
mit 170 kg angegeben. Bei lediglich 751,5 kg
Zuladung ist schon genau zu iiberlegen, was
an Werkzeug, Material und Kollegen noch

mit mufl.

Der 286 PS starke Motor entwickelt ein
Drehmoment von bis zu 415 Nm und ge-
hért damit ins obere Segment der stirksten
Serien-eTransporter auf dem Markt. Das
Laden klappte mit dem mitgelieferten Lade-
kabel in gelb (nutzerfreundlich untergebracht
unter dem beheizten Beifahrersitz) und an
Schnellladern jeweils gut und problemlos. Die
Ladeklappe befindet sich unter dem vorderen
rechten Scheinwerfer in der schwarzen Kunst-

stoffverkleidung der Stof¥finger.

Der Bordcomputer bestitigte einen Ver-
brauch von 24 bis 25 kWh/100 km, wobei
ich auf der Autobahn selten die Héchst-
geschwindigkeit von 150 km/h ausgereizt
habe. Der Transport abgenommener Dek-
kenpaneele zum Recyclinghof klappte mit
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der L-Trennwand-Konfiguration dieses rein
batterieelektrischen Transporters sehr gut:
Die Masse der zu entsorgenden Bretter und
Holzstiicke pafite in den Laderaumteil, der
1,7 m lang ist, die deutich kleinere Menge
war dann in dem Bereich mit 3 m Linge gut
zu verstauen. So konnte alles mit einer Fuhre
bewiltigt werden und war zum Gliick schnell
erledigt.

In unserem Testzeitraum Anfang des Jahres
war es durchaus kalt, und so habe ich sowohl
die Lenkradheizung, als auch die Moglichkeit
der Sitzheizung als ausgesprochen angenehm
empfunden.

Auch wenn die Batte-
rien weiterhin schwer  RYGIGTELE
sind und damit so-
wohl die Nutzlast,
als auch die Reich-
weite deutlich be-
grenzen, zeigt dieser
VW e-Transporter,
daf! inzwischen eine

Preis inkl. MwSt.

Internet

Motorleistung
Motor
Antrieb

im tiglichen Gewer-  Reichweite/Laden

bebetrieb nutzbare

Gréflenordnung  zuladung
erreicht wird. Der Anhangelast
Listenpreis von gut

Wendekreis
80.000 € (einschlief’-

Vmax

lich MwSt.) ist stolz.

Er kann seit Jahresbeginn im ersten Jahr von
Gewerbekunden bereits zu 75 % abgeschrie-
ben werden, die weiteren 25 % dann auf die
nichsten fiinf Jahre verteilt.

Die L-Wand trennt die Pliitze so ab, daf€ hinter dem
Fahrer und neben bzw. hinter den Mitfahrern der
zweiten Sitzreihe der Laderaum sicher und schall-
gedimmt abgetrennt ist.

80.363,08 €

https://www.volkswagen-nutzfahrzeuge.de/de/
konfigurator.html/__app/e-transporter/

210 kW (286 PS)
ED40 e-Motor mit 415 Nm Drehmoment
Heckantrieb

bis 344 km, AC 7,4 kW bis 100% max. 12,1 h,
DC 125 kW 10-80% 29 Min.

bis zu 751,5 kg (Fahrer bereits beriicksichtigt!)
2.000 kg gebremst/750 kg ungebremst

13,8 m

150 km/h



TRANSPORTER-NEWS

Neulich auf der Riickfahrt aus Hamburg
fuhr ich auf der A7 hinter einem LKW her
und wurde mit einer Planenfolierung auf die
kommende IAA transportation aufmerksam-
gemacht: Vom 15. bis 20. September wird
die Zukunft des rollenden Transports von
Menschen und Giitern ausgestellt. Die Messe
findet wieder auf dem Gelinde der Deutschen
Messe AG in Hannover statt, gezeigt werden
Fahrzeuge vom Lastenfahrrad bis zum Schwer-
LKW, von Transportern bis zu Bussen sowie
Zubehor, Ein- und Umbauten sowie Dienst-
leistungen wie etwa Ladeinfrastrukeur.

Am 10. Mirz prisentierte = Mercedes-Benz
in Stuttgart seinen neuen Edelvan VLE als
Peoplemover und erstes Fahrzeug auf der
neuen VAN.EA Plattform. Er hat 800 Volt-
Technik, {iber 700 km Reichweite sollen damit
mdoglich sein, und die Windschnittigkeit

ist mit einem CW-Wert von 0,25 auﬂerge—

von Gundo Sanders

Volkswagen Nutzfahrzeuge (VWN) ent-
wickelt seinen Klassiker, den Stadtlieferwagen
Caddy, weiter. Er wird seit Ende 2020 in
fiinfter Generation gebaut, lief bereits iiber

500.000 mal von den Bindern im polnischen
Posen und war im Jahr 2025 mit {iber 110.000
Fahrzeugauslieferungen das erfolgreichste
Einzelmodell bei VWN. Er ist wahlweise als
Benziner, Diesel oder eHybrid zu bekom-
men, letzterer mit iiber 620 km Reichweite,

chinesische Gene, denn sein Konzept stammt
vom dortigen Kooperationspartner JMC,
wo der Transit seit 1997 in Lizenz gefertigt
wird. Ford sei mafigeblich am Unternehmen
beteiligt, formuliert ein Vanexperte ... Mitte
des Jahres soll Bestellstart sein, und noch in
diesem Jahr sind erste Auslieferungen vorge-
sehen: 254 km WLTP-Reichweite, 110 kW
(150 PS), 56 kWh Batterie aus Lithium-
Eisenphosphat, 2 Radstinde und 2 Héhen.
Er diirfte einer der iaa-Stars im September
sein, und ist dann neben Connect, Courier,
Custom und dem groflen Transit das fiinfte
Familienmitglied, auch wieder mit einem C
als Anfangsbuchstaben.

KGM aus Korea, aus SsangYong hervorge-
gangen, ist ein asiatischer Hersteller, der in
Deutschland mit dem MufSo und dem Muflo
Grand neue Pick-up-Kunden finden will. Er-
sterer wird batterieelektrisch gerne innerstid-

wohnlich. Die Entertainmentausstattung
bietet einen ausfahrbaren 79 cm (31,3 Zoll)
Panorama-Screen mit 8 K-Auflssung und
einer 8 MP-Kamera, ideal auch fiir Video-
konferenzen. Um mehr Ladevolumen zu

schaffen, werden Kastenwa-

davon bis zu 122 km rein elektrisch. Endlich
jetzt auch von Volkswagen eine Losung fiir
Handwerker und Gewerbetreibende — der
Caddy Flexible. Hier wird bedarfsgerecht mit
einem Handgriff aus einem Fiinfsitzer-Pkw

ein vollwertiger, zweisitziger

gen als Vito Nachfolger und ~ —— Anzeige

Transporter mit Trennwand

& neuer Sprinter wohl eckiger
= .
& ausfallen und aerodynamisch

Ller,

T erwas schlechter abschnei-
= den. Beide werden auf der-
gselben Plattformbasis fahren
= und sollen im niichsten Jahr

Id

3 vorgestellt werden.

oder umgekehrt. Der Start
des Vorverkaufs ist zur Jah-
resmitte angekiindigt. Dann
soll es weitere Infos geben.

Ford erweitert seine Tran-
sitfamilie um einen giinsti-
gen Transit City. Der hat

tisch und in kommunalen Flotten eingesetzt.
Der etwas bulligere und grofere Muf§o Grand
ist mit einem 2,2 Liter Turbodieselmotor (148
kW /202 PS / 441 Nm) so stark, daf er 3,5
Tonnen gebremst zichen kann und darf. Eine
umfangreiche Serienausstattung einschliefllich
Ledersitzen gehort dazu, der Preis liegt deut-
lich unter denen der Wettbewerber.

Viele Pick-up-Anbieter haben sich aus Europa
zuriickgezogen — w Ford, » Toyota und » VW
produzieren und liefern weiter.

COMPUTERN IM HANDWERK 03-04/26 21



Bilder: Sanders

| SOFTWARE

DIGITALBAU KOLN 2026:

Reges Besucherinteresse
an Kl als Innovationstreiber

der Baubranche

Die vierte Ausgabe der digitalBAU erreichte das erfolgreichste Ergebnis seit Start im Jahr
2020. Im Marz 2026 prasentierten in Halle 8 der Koelnmesse 300 Aussteller Lésungen und
Produkte rund um das digitale Planen, Bauen und Betreiben. An den drei Messetagen infor-
mierten sich rund 11.000 Besucher (ein Plus von 7% gegeniiber der letzten digitalBAU 2024)

Uber Neuheiten und Trends bei Bausoftware ... | VON GUNDO SANDERS

,»Die entscheidende Frage ist nicht mehr, ob die Digitalisierung des
Bauwesens kommt, sondern wie wir ihre Umsetzung strukturiert,
verbindlich und skalierbar organisieren®, betont Prof. Dr.-Ing. Joaquin
Diaz, Vorstandsvorsitzender des BVBS Bundesverbands Software und
Digitalisierung im Bauwesen. Fiir Felix Pakleppa, Hauptgeschifts-
fithrer Zentralverband des Deutschen Baugewerbes (ZDB), steht die
digitalBAU fiir Aufbruch und Innovationskraft: ,,Digitalisierung, KI
und Robotik sind keine Zukunftsvisionen mehr. Sie sind bereits Rea-
litit und prigen entscheidend die Wettbewerbsfihigkeit von morgen®.
Die vier Leitthemen der digitalBAU 2026 waren , Kreislaufwirtschaft
im Bauwesen®, ,Digitale Bauprozefoptimierung®, , Kiinstliche
Intelligenz im Bauwesen® sowie ,,Digitalisierung fiir den Bestand“.

Die Teilnahme zentraler Key Player bekriftigt laut Projektleiterin
Cornelia Lutz den hohen Stellenwert der Veranstaltung: ,Die star-
ke Prisenz der Marktfithrer macht
deutlich, dafl die digitalBAU heute
eine Schliisselrolle fiir die Branche
einnimmt. Sie ist der Ort, an dem
sich die relevanten Akteure vernetzen
und die digitale Zukunft des Bauens
gemeinsam gestalten.“ Dazu Heike
Kling, Head of Engineering Region
West bei Hilti Deutschland: ,Die
digitalBAU in Koln bietet uns eine
hervorragende Plattform, um unsere
Innovationskraft entlang der gesam-
ten Wertschopfungskette am Bau zu
prisentieren — von Construction-Software wie 4PS und Fieldwire bis
zu Technologien wie Value Engineering mit 3D-Scanning oder dem
Bohrroboter Jaibot. Besonders wertvoll ist der Austausch mit digi-
talen Vorreitern aus Planung, Bau und Anlagenbau. Martin Muth,
Geschiftsfithrer von RIB Deutschland stellt weiter fest: ,,Connecting
Solutions war unser Leitmotiv auf der digital BAU, und genau das haben
wir gezeigt: innovative Losungen, die die Bauindustrie vernetzen. Der
grofle Andrang an unserem Stand zeigte, daf§ wir damit den Bedarf der
Branche genau treffen. Und Ines Strohm, Senior Manager Corporate
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and Venue Development bei Wiirth resiimiert: ,, Die digital BAU ist eine
wichtige Plattform, um die Digitalisierung im Bauwesen und Handwerk
zu beschleunigen. Im Vergleich zur Vorveranstaltung zeigten in diesem
Jahr vermehrt Planer und Architekten grofies Interesse an unseren Pro-
dukten. Wir sind mit dem Verlauf der Messe sehr zufrieden.

Besucher vergeben Bestnoten

Das erfolgreiche Messeergebnis zeigte sich auch in den Besucherbefra-
gungen. 94 % der Besucher bewerteten die Messe mit ausgezeichnet
bis gut. 93% der Befragten gehen davon aus, dafl die Bedeutung
der digitalBAU fiir die Branche weiter zunehmen wird. Bei einem
Durchschnittsalter von 40 Jahren sowie einem Anteil von ca. 80 % bei
den 20- bis 49-jihrigen Besucherinnen und Besuchern setzt sich die
digitalBAU aus einem vergleichsweise jungen Publikum zusammen.
Rahmenprogramm mit Foren, 7
Preisverleihungen und Start-up
Pitches

Neben den Innovationen der 300 Aussteller hat-
ten Besucher die Moglichkeit, ihr Fachwissen im
begleitenden Forenprogramm zu erweitern. Auf
vier Biithnen diskutierten Experten iiber digitale
Neuheuten und Trends. Eine tragende Rolle in den
rund 90 Vortrigen und Gesprichsrunden nahm das
Thema KI ein. Sascha Villwock, Vertrieb bei wallPen,
zieht ein positives Fazit nach der Teilnahme an den

Innovationsparcouren der Zukunft Handwerk 2026
in Miinchen sowie der digitalBAU 2026 in Kéln:
»Die Veranstaltungen haben eindrucksvoll gezeigt,
wie stark Digitalisierung, Automatisierung und neue
Geschiftsmodelle das Handwerk bereits verindern.
Fachkriftemangel, steigende Kosten und wachsender
Wettbewerbsdruck erhshen die Nachfrage nach
innovativen Lésungen deutlich.“ Die Resonanz auf
die Wanddrucktechnologie sei durchweg positiv



DAS PROGRAMM:

Mit der Handwerkersoftware
chatten wie mit dem Kollegen
- via Claude.ai oder ChatGPT
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gewesen. Handwerksbetriebe erkennen zunehmend die Méoglich-
keit, ihr Angebot zu erweitern und sich klar vom Wettbewerb
abzuheben. ,Innovation im Handwerk ist kein Zukunftsthema
mehr, sie findet jetzt statt. Betriebe, die friih in neue Technologien
investieren, sichern sich entscheidende Wettbewerbsvorteile®, so
Villwock. WallPen feiert in diesem Jahr sein 10-jihriges Bestehen.

Zu den Héhepunkten des Rahmenprogramms zihlten u.a. die
Verleihung des Deutschen Baupreises 2026 sowie die Auszeichnung
der Gewinner ,,Auf I'T gebaut — Bauberufe mit Zukunft“. hTRIUS
wurde beim Deutschen Baupreis 2026 mit dem 1. Preis der Sonder-
kategorie , Arbeitssicherheit & Gesundheitsschutz“ ausgezeichnet.
Im Mittelpunket stand das Exoskelett BionicBack, das Beschiftigte
bei belastenden Hebe- und Beugebewegungen unterstiitzt und dazu
beitrigt, korperliche Belastungen im Arbeitsalltag zu reduzieren.
Uberreicht wurde die Auszeichnung von Prof. Dr.-Ing.
Marco Einhaus von der BG BAU. Ebenso kam es zu einer
Neuauflage der Founders Fight Night. Am zweiten Mes-
setag lieferten sich Start-up Unternehmen einen verbalen
Schlagabtausch in Form von Kurz-Pitches. Als Biihne
diente ein Boxring, das Publikum entschied per Hand-
zeichen iiber den Gewinner. Insgesamt prisentierten sich
rund 60 Start-ups. Fiir viele Software-Aussteller restimiert
der Modocu-Griinder Dr. Christoph Hahn: ,,Generell ist
zu sagen, daf§ die digitalBAU einfach die beste Messe im
DACH-Raum ist, wenn es um Digitalisierung geht. Es sind
einfach sehr interessierte Besucher vor Ort, und es kommt
eigentlich aus jedem Gesprich etwas zustande. Das ist kaum
mit einer anderen Messe fiir uns zu vergleichen. Und wenn,
dann vielleicht mit der BAU in Miinchen.®

Im Rabmen der BAU 2027 (11.—15.01.2027) in Miinchen
wird der Ausstellungsbereich ,, Digitale Lisungen powered
by digiralBAU* die Halle C5 belegen. Zu den Fokusthemen
werden dann BIM, Robotik und KI zihlen. Die néichste digi-

Die von der synatos GmbH entwickelte Handwerkersoftware das
Programm geht mit der neuen KI-Integration zukunftsweisende Wege:
Die Software kann via Claude.ai oder ChatGPT gesteuert werden.
Méglich sind zum jetzigen Zeitpunkt Auswertungen, das Erstellen
und Verschicken von Mahnungen sowie komplexe Analysen von
Bilanzen, Tendenzen und andere geschiftsleitende Titigkeiten, die
sonst viel Zeit in Anspruch nehmen ... | VON SIMON LUBECK

»Ruf mir alle offenen Forderungen aufl®, , Schick eine Mahnung an den
Kunden Meyer.“, ,,Wie hat sich der Umsatz in den letzten 3 Monaten
entwickelt? Mit solch einfachen Eingaben kann das Programm direkt
aus dem bekannten Chat-Fenster oder via Spracheingabe der Kls ge-
steuert werden. Der Gedanke dahinter, so Griinder und Geschiftsfithrer
Gregor Miiller, ist ganz einfach: ,, Wir wollen, dafl zeitintensive admini-
strative Aufgaben, wie offene Forderungen heraussuchen und zugehérige
Mahnungen verschicken, mit einem Satz gemacht werden konnen.®

Maoglich macht das die neue MCP-Schnittstelle (Model Context Pro-
tocol), die Claude oder ChatGPT direkten Zugriff auf das Programm
gibt. Neben den routinierten Aufgaben bestechen die Kls vor allem
durch ihre hohen analytischen Kompetenzen. Fiir Handwerksbetriebe
heif3t das, daf3 sie mit einem Satz Zugriff auf komplexe Prognosen und
Auswertungen haben, die sonst Stunden im Biiro verschlingen wiirden.
Geschiiftsleiter haben mit der KI einen virtuellen Sparringspartner, mit
dem sie unmittelbar und kostengiinstig Geschiftsstrategien ausloten
und feinjustieren konnen. Mit der MCP-Schnittstelle weitet das Team
von das Programm die KI-Einbindung bedeutend aus und erginzt die
bereits beliebten KI-Funktionen um eine KI-basierte Zukunftsstrategie.
Miiller faf$t abschlieflend zusammen: ,KI ist fiir uns eine langfristige
Strategie und keine Eintagsfliege. In den kommenden Monaten wer-
den wir ganz genau auf unsere Kunden héren, um sicherzustellen, daf§
unsere KI-Implementierung so nah wie méglich am Arbeitsalltag des
Handwerks ist.”

Das Programm mitsamt der neuen KI-Einbindung kann 14 Tage lang

Bilder: synatos GmbH

talBAU wird von 21. bis 23. Miirz 2028 in Kiln stattfinden. < kostenfrei und unverbindlich getestet werden:
Mehr zur digitalBAU: www.digital-bau.com i E https://das-programm.io/jetzt-testen
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BAUTAGEBUCH 2026:

Kl vereinfacht Bau- und
Mangeldokumentation

Die neue Version 2026 des Bautagebuchs von Weise Software enthalt neben
vielen weiteren Neuerungen smarte Kl-Assistenten, mit denen Baustellenak-
tivitaten und Mangel noch einfacher und effizienter erfaf3t sowie dokumentiert

werden konnen ...

produktiver. Konkret werden Anwender beim
Verfassen von Bauberichten, Besprechungs-
protokollen oder Mingelbeschreibungen da-
hingehend unterstiitzt, dafl von ihnen vorge-
gebene Stichpunkte automatisch in Form von
inhaldich schliiffigen und gut formulierten
Texten ausgegeben werden. Das rationalisiert
Abliufe erheblich, weil man sich nicht mit
der Ausformulierung von Besprechungspro-
tokollen, Bild- oder Mingelbeschreibungen
aufhalten muf}, sondern lediglich wichtige
Eckdaten eingibt. Dariiber hinaus wurde das
Besprechungsprotokoll komplett tiberarbei-
tet. Zu den vielen Neuerungen gehoren ein
neuer Eigenschaftendialog, eine iiberabeite-

« te Teilnehmerliste,
eine iibersichtli-
chere Gliederung
von Besprechungs-
punkrten mit Uber-
schriften, eine dem
Microsoft Explorer
nachempfundene
Bilderansicht sowie
zentrale, selbster-

Bilder: Weise Software

»Bautagebuch® ist ein Desktop-Programm zur
umfaflenden Dokumentation des Bauablaufs
sowie zur Erstellung und Verwaltung von
Bautagebiichern und Baustellenberichten. Im
Gegensatz zu Cloud- oder Mietldsungen fallen
keine laufenden Kosten an, die Datenhaltung
erfolgt komplett auf der eigenen Hardware-
Infrastruktur. Auch rechtlich sind Handwer-
ker auf der sicheren Seite, denn es lassen sich
Griinde fiir Terminverzogerungen, Baumingel
oder Vergiitungsanspriiche jederzeit schliif$ig
rekonstruieren oder ablehnen. Wird das
Bautagebuch kontinuierlich gefiihrt und
gepflegt, entsteht ein umfalendes Protokoll
der Bauausfithrung, das Baustellenaktivititen
liickenlos dokumentiert und so Haftungs-
risiken vorbeugt. Die optionalen Module
Miingelmanagement und Miingelmanagement
Web ermoglichen dariiber hinaus eine schnelle
und rationelle Erfafung und Verfolgung von
Baustellenmiingeln.

Automatismen minimieren
den Arbeitsaufwand
Bautagebuch 2026 unterstiitzt Handwer-
ker, Bauleiter und Projektmanager bei der
Vor-Ort-Erstellung von Bautagebiichern
und Bautagesberichten durch strukturierte
Abfragen und Vorlagen, spezielle Funktionen
und automatisierte Abldufe sowie durch die
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Links: Bautagebuch 2026 do-
kumentiert Bauabliiufe, erstellt
und verwaltet Bautagebiicher
oder Baustellenberichte und
unterstiitzt das Mingelmanage-
ment.

parallele Erfaung und Zu-
ordnung von Informationen.
Auf der Baustelle immer wie-
derkehrende Aktivititen wer-
den so rationell dokumentiert,
mobil erfafite Baustellendaten
miissen im Biiro nachtriglich
nicht mehr Gewerken und
Vorgingen zugeordnet werden.
Dokumentiert werden alle Leistungen, Liefe-
rungen und Titigkeiten sowie die jeweiligen
Arbeitsbedingungen auf der Baustelle. Erfafit
werden z. B. anwesende Firmen, ausgefiihrte
Arbeiten, Materialeinginge, Mingel, Be-
hinderungen, Nachtrige und Anderungen,
Baubesprechungsergebnisse, Priifungen und
Messungen, besondere Vorkommnisse, Wit-
terungsverhiltnisse u.v.m. Fiir eine einfache
Dokumentation des aktuellen Baustellenfort-
schritts und etwaiger Mingel konnen dem
Baubericht Fotos hinzugefiigt und verwaltet
werden. Mit den neuen KI-Assistenten lassen
sich Bauabliufe oder Mingel zudem noch
komfortabler dokumentieren.

Das ist neu im Bautagebuch 2026
Zu den vielen Neuerungen von Bautagebuch
2026 gehort die Einbindung der KI in Form
von KI-Assistenten. Das beschleunigt den Ar-
beitsfluff und macht Anwender effizienter und

Rechrs: Das optionale Modul
Miingelmanagement erfafst,
verwaltet und verorter Miingel
und UnregelmiifSigkeiten.

klirende Dialog-
fenster fiir die Bearbeitung
einzelner Informationen und
die Druckausgabe. Optimiert
und erweitert wurde auch die
Bearbeitung von Abbildungen
und Fotos.

Ergdnzende
Mangelmanagement-
Module

Mit dem erginzenden, optionalen Modul
Miingelmanagement konnen Mingel im
Bautagebuch rationell erfaflt, verwaltet und
verortet werden. Einzelnen Mingeln kénnen
Grundrisse und Pline zugeordnet werden, um
sie schneller zu lokalisieren. Dariiber hinaus
kénnen Mingellisten inklusive zugehoriger
Pline und Marker gezielt an einzelne oder alle
Beteiligten automatisiert versendet werden.
Uber die ebenfalls optionale Webplattform
Miingelmanagement Web konnen Mingel in
Form beschreibender Texte und Fotos online
gemeldet, kontrolliert und abgenommen wer-
den. Dies ermoglicht zudem eine schnelle und
unkomplizierte Kommunikation zwischen al-
len Beteiligten, eine liickenlose Dokumentati-
on aller Riickmeldungen und eine jederzeitige
Kontrolle des aktuellen Bearbeitungsstands.

Noch Fragen?
www.weise-software.de



Bilder: STARK Deutschland

TECHNOLOGIE TRIFFT AUF BERATUNG - SMARTE TOOLS ERLEICHTERN KAUFENTSCHEIDUNG:

Kl-gestutzte
zur Artikelsu
Baustoffhand

Nicht nur Produkte verkaufen, sondern einen Mehrwert stif-
ten - das ist die neue Strategie eines fuhrenden Baustoff-

handlers. Um Vertriebspartnerschaften und
der Beratung und im Verkauf zu starken, und

itarbeiter in
ch, um End-

kunden besser zu erreichen, kommt ein Kl-gestiitztes TOO[J-..

zur Bildersuche zum Einsatz. So sollen Kunden auf der

Suche nach der passenden Ware unterstutzt werden Wo auch
immer sie etwas sehen, konnen sie den Artikel fotografieren
und mit dem Sortiment des Baustoffhandlers abgleichen. Der
Kauf kann direkt online oder im Fachgeschaft in der Nahe
erfolgen. Die Software tragt somit auch dazu bei, die Omni=
channel-Prasenz des Unternehmens weiter auszubauen ...

| VON STEFANIE WENZEL

nspirationen erhilt man eher im tiglichen

Leben als im Fachgeschift. Wer beispiels-

weise auf der Suche nach neuen Fliesen
fir Boden oder Wand ist, fiihlt sich in der
Fliesenausstellung schnell tiberfordert: Bei
dem groflen Angebot fillt es schwer, eine
Auswahl zu treffen — zumal oft das Vorstel-
lungsvermégen dafiir fehlt, wie die Fliese im
vorgesechenen Raum wirken wird. Zu Besuch
bei Bekannten, im Wartezimmer oder im
Ferienhaus hingegen findet sich oft schneller
cine Fliese, die gefillt — nur fehlt dann die
Produktbezeichnung, mit der sich die Fliese
im Fachhandel bestellen liefle. Die STARK
Deutschland GmbH, einer der fithrenden
Baustoffhindler in Deutschland, setzt nun
an dieser Stellschraube fiir den Vertrieb an.

Mit einem KI-Tool zur Bildersuche kénnen
Endkunden eine Fliese, die ihnen irgendwo
im Alltag begegnet und die ihnen gefillt, fo-
tografieren und unmittelbar mit dem STARK-
Sortiment abgleichen. Aus der Vorschlagsliste
wihlen sie dann die passende Fliese aus und
konnen sie direkt online bestellen — oder mit
einer konkreten Vorstellung ins Fachgeschift
gehen und sich gezielt beraten lassen. ,Die
Fliese ist ein Baustoff, bei dem der Endkunde
entscheidet, bei anderen Baustoffen ist das

anders“, erklirt Simon Heppt, CDO der
STARK Deutschland GmbH. Uber 9.000
Fliesen hat der Baustoffhindler, der an 250
Standorten im gesamten Bundesgebiet ver-
treten ist, im Sortiment. Am Point-of-Sale
tritt der Fachhindler mit eigenen Vertriebs-
marken auf, bei Fliesen sind es die Marken
KERAMUNDO und Raab Karcher. Heppt
weifl: ,Der Entscheidungsprozef bei der
Fliesenauswahl ist lang.“

Hilfestellung fiir Kundschaft,
Betriebe und Mitarbeiter

Das KI-Tool soll der Kundschaft als Hilfestel-
lung dienen und auch fiir Handwerksbetriebe
und die eigenen Mitarbeiter im Verkauf einen
Mehrwert bieten. Denn nicht immer ist die
Verkaufsfliche grof§ genug, um das gesamte
Sortiment zu zeigen; Mitarbeiter kénnen mit
Hilfe der Bildersuche aber schnell und einfach
nach ihnlichen Fliesen suchen — ohne sich
miihsam durch die Datenbank zu klicken
oder durch Kataloge zu wiihlen. Ahnlich ist
das Einsatzszenario bei den Partnern: In den
Handwerksbetrieben gibt es oft nur ein paar
Mustertafeln; dank der Bildersuche kénnen
Fliesenleger fiir ihre Kundschaft dhnliche
Fliesen heraussuchen und sie weitergehend

beraten. ,,Die Software schafft fiir unsere Part-
ner, unsere Mitarbeiter und unsere Kunden
einen groflen Mehrwert und setzt unseren
Omnichannel-Gedanken um®, betont Heppt.
Denn der Baustoffhindler méchte den statio-
niren und den Online-Handel kiinftig stirker
verzahnen und die einzelnen Vertriebskanile
miteinander verbinden.

Entwickelt hat die Lésung ein Projektteam der
FIS-Gruppe, das aus KI-Experten des SAP-
Dienstleisters FIS, der E-Commerce-Agentur
Medienwerft und dem Provider FIS-ASP
besteht. ,,Unternehmen wie STARK werden
so bestmoglich bei der Erstellung eigener,
KI-gestiitzter Anwendungen unterstiitzt”, so
Sandra Cararo, Head of Sales Based Custo-
mer bei FIS. Das Projektteam hat hierzu ein
eigenes Embedding Modell entwickelt, mit
dem unterschiedliche Einsatzmoglichkeiten
trainiert und abgebildet werden kénnen, und
das Daten gewinnbringend in bestehende
E-Commerce-Losungen einbindet. Daten-
schutzkonformes Hosting, an individuelle Use
Cases angepafite KI-Modelle und optimale
User Experience sind die drei Hauptziele, die
das Projektteam verfolgt und in Projekten wie
das von STARK bereits erfolgreich umgesetzt
hat.
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guten Erfabrung

STARK Deutschland GmbH
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STARK arbeitet schon seit Jahren mit der FIS-
Gruppe zusammen, die sowohl Frontend-, als auch
Backendlésungen fiir den Baustofthindler aufgesetzt
hat. ,Aufgrund der guten Erfahrungen lag die Ko-
operation auch bei unserem Wunsch nach einer KI-
Bildersuche nahe®, so Heppt. ,Und unser Wunsch
wurde extrem schnell erfiille.“ Erst Mitte 2024 hatte
der Baustofthindler diesen Wunsch geduflert und
dieser reifte schnell zum Konzept.

Die reine Entwicklungszeit betrug lediglich rund
neun Wochen und verlief reibungslos, denn: ,,Was
zum Problem hitte werden kénnen, wurde von FIS
von vornherein mit- und
weggedacht®, so Heppt.
Die KI hatte zum Beispiel
Schwierigkeiten, ein Mo-
saik von einem Fliesen-
spiegel zu unterscheiden
oder Fliesen aufgrund von
Lichtverhiltnissen oder

SAufgrund der

lag die Koopera-

tion nabe ...

Simon Heppt, CDO der

anderen Winkeln richtig zuzuordnen. Die Entwick-

ler der FIS-Gruppe losten dies, indem die Nutzer
des Tools aufgefordert werden, den Bildausschnitt
so zu wihlen, dafd nur eine Fliese bzw. ein Mosaik
fokussiert wird. ,Zudem wurde die KI mit Bildern
von Fliesen trainiert, die ein Algorithmus verdreht
hatte, damit die Software auch Fliesen in anderen
Winkeln als dem frontal aufgenommenen Quadrat
erkennt”, so Cararo.

Datenschutz wird gewdhrleistet
Auch etwaige Bedenken hinsichtlich des Datenschut-

zes wurden bereits bei der Entwicklung aus dem Weg
gerdumt: Ein Algorithmus im Hintergrund stellt

26 COMPUTERN IM HANDWERK 03-04/26

sicher, daf§ die von Kunden erstellten Fotos weder
gespeichert noch verarbeitet werden — so werden
auch Personen, die méglicherweise auf den Fotos zu
erkennen sind, geschiitzt. Die Bilder werden in Vek-
toren umgewandelt und nur temporir verarbeitet.
Zudem hat FIS-ASP eine eigene Serverinfrastruktur
geschaffen, um KI-Anwendungen auf eigenen Ser-
vern in Deutschland zu hosten und auszufiihren und
so die Datensicherheit zu gewihrleisten.

Zeitgleich mit der KI-Bildersuche wird iiber die Raab
Karcher- sowie die Keramundo-Serviceplattform
auch ein Tool zur Visualisierung bereitgestellt, das
mit der Bildersuche verkniipft ist. Kunden kénnen
dann per KI-Bildersuche die passende Fliese finden
und diese in ein Foto ihrer Kiiche oder ihres Bade-
zimmers integrieren — der vorhandene Wand- und
Bodenbelag wird von der Visualisierungssoftware
ausgetauscht, und es entsteht ein realistisches Bild
der neuen Kiiche bzw. des neuen Badezimmers. Kun-
den erhalten so eine deutlich bessere Vorstellung.

Das KI-Tool ist zunichst nur fiir das Produktsor-
timent der Fliesen verfiigbar, soll aber langfristig
innerhalb der gesamten STARK-Gruppe ausgerollt
werden. Im nichsten Schritt sollen iiber die Software
auch Arbeitskleidung, Arbeitsgerite und Werkzeuge
gesucht werden kdnnen, bevor Baustoffe wie Beton,
Estrich, Mértel oder Spachtelmasse an der Reihe
sind. ,Die Fliese war fiir uns erstmal der beste An-
wendungsfall, um das Projeke als Pilot zu starten,
begriindet Heppt. ,Da es so gut funktioniert und
perfeket zu unserer Strategie paf3t, weiten wir es aber
auf jeden Fall aus.“

Noch Fragen?
www.fis-gmbh.de
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Fotos: Zabel GmbH/Hero Software

eben den Vorteilen einer cloudbasierten Handwerkersoftware
profitieren er und sein Team von 22 Mitarbeitern auch von intel-

N

und Aufgabenerstellungen. Diese helfen, Arbeitsprozesse effizient und

ligenten Automationen, wie vollautomatischem E-Mailversand

skalierbar zu gestalten. Das Resultat: Einsparung von Arbeitszeit, Re-
duktion von Fehlerquellen sowie nachhaltige Kostensenkung,.

Papierkram und Insellosungen
waren grof3e Probleme

Weil Zabels Team tdglich an unterschiedlichen Orten im Einsatz ist —
beim Kunden, in der Werkstatt oder im Biiro — brauchte der Betrieb
eine Losung, die alle zusammenbringt. Genau hier unterstiitzt seine
Cloud-Software. In der geteilten Software-Oberfliche kann das Team
unter anderem Angebote und Rechnungen erstellen, Einsatzpline
koordinieren und Kundendaten in einem einzigen Programm verwal-
ten — ein grofier Vorteil fiir Geschiftsfiihrer Zabel: ,, Vor HERO haben
wir viele Insellssungen genutzt, und in der Summe war das iiberhaupt
nicht zufriedenstellend.“ Die Auftragsiibersicht und Montageplanung
sei vorher in separaten Excellisten gefiihrt worden, und Projektdaten
hitten teilweise in Papierform gesammelt werden miissen. Das habe
die Ressourcenplanung und Zusammenarbeit im Betrieb deutlich er-
schwert. ,Jetzt haben wir nun viel weniger kaufminnischen Aufwand
und haben vor allem nicht mehr das Gefiihl, der

WIE DIE ZABEL GMBH VON DIGITALEN UND
AUTOMATISIERTEN WORKFLOWS PROFITIERT:

Weniger Chaos,
mehr Effizienz

Die Zabel GmbH mit Sitz im nordrhein-westfalischen
Herzebrock-Clarholz ist seit 1978 im Metallbau tatig
und fertig professionelle Wintergérten und Uberdachun-
gen fur Privatkunden an. Seit knapp zwei Jahren hat
Geschaftsfihrer Frank Zabel schon die Betriebssoftware

von HERO Software im Einsatz. ... | VON LEA OLTERS-

DOREF

{ibernimmt beispielsweise die Abwicklung von Kundenanfragen. Uber
ein auf der Website eingebettetes Kontaktformular kénnen Kunden
ihre Anfrage stellen, darauthin wird in HERO automatisch ein Projeke
angelegt und eine Eingangsbestitigung an den Kunden verschickt.
Das spart Zeit, Kommunikationsaufwand und Ubertragungsfehler.
»Das Kontaktformular und die automatisch generierten E-Mails sind
sehr hilfreich, vor allem, wenn wir unterbesetzt sind, jemand krank
ist, oder gerade Urlaub hat — iiber 30 % unserer Anfragen erhalten wir
mittlerweile schon tiber das Formular®, erzihlt Zabel. Wird ein Projekt
beendet, erhilt das gesamte Team eine E-Mail-Benachrichtigung zum
erfolgreichen Projektabschluf$. Auch das klappt vollstindig automati-
siert und verhindert zusitzliche Info-Meetings. Besonders praktisch:
Auch die Social-Media-Agentur, mit der Zabel kooperiert, wird iiber
jeden Projektabschluf§ automatisch per E-Mail informiert. Auf diesem
Weg erhilt die Agentur Vorher-/Nachher-Bilder von Bauprojekten und
kann direkt entsprechende Social-Media-Posts erstellen. So reduziert
Zabel nicht nur manuellen Aufwand und Schnittstellenprobleme, er
gewinnt Zeit, die er aktiv in die Weiterentwicklung seines Betriebs
investieren kann. Er verdeutlicht: ,,E-Mail-Automationen haben uns
das Leben erleichtert.”

Automationen schenken Zeit
und erleichtern Zusammenarbeit

Software hinterherzurennen. Das Programm hat eine  —— Anzeige

Jeder Handwerksbetrieb kann von automatisierten

tolle Benutzeroberfliche, die mich sofort iiberzeugt
hat!“, berichtet Zabel.

E-Mail-Automationen reduzieren
Kommunikationsaufwand deutlich

In seinem Betrieb setzt Zabel aber nicht nur auf eine
zentrale Betriebssoftware: Er inkludiert Automatisie-
rungen, die in Form von automatisierten Workflows

ganze Prozesse abbilden. Eine E-Mail-Automation

Prozessen profitieren, denn sie reduzieren den Verwal-
tungsaufwand und ermdglichen effizientere Abliufe.
Gerade Aufgaben wie das Nachfassen von Angeboten
oder das Versenden von Mahnungen lassen sich gut
automatisieren. Aber auch Terminfindungen, Pro-
jektstatuswechsel und Infos kénnen automatisiert
koordiniert werden. Frank Zabel freut sich zudem
tiber digitale Checklisten, die Mitarbeiter automatisch
bei Erstellung eines neuen Projekts erhalten. Bei sich

wiederholenden Projekttypen lohnt es sich, kurze
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Aufgabenlisten vorzubereiten und au-
tomatisiert zu verschicken, anstatt Mitar-
beiter separat iiber neue Aufgaben zu in-
formieren. ,Mit den Checklisten konnen
wir direkt loslegen. Damit sparen wir uns
Ubergabegespriche, und wir iibersehen
keine Aufgaben mehr*, so Zabel.

Das gesamte Team arbeitet nun mit di-
gitalen und automatisierten Workflows:
weg von Papierakten, stundenlangem
Einscannen und hohen Kosten fiir
veraltete Software. Hin zu smarten Au-
tomationen, die Handwerkern genau
die Aufgaben abnehmen, die sie vom
eigentlichen Handwerk abhalten. Mit
Software-Automationen erhilt moderne
Technik Einzug im Handwerk, und die
Branche beweist, daf Traditionsberufe
und Hightech lingst keine Gegensitze
mehr sind. Zabel fafit zusammen: ,Die
Automationen erfiillen uns Wiinsche,
die iiber Standard-Softwarelésungen
hinausgehen. Mit den automatisierten
Workflows haben wir einen riesigen
Schritt nach vorne gemacht und haben
unsere Abldufe unglaublich optimiert.®

Noch Fragen?
https://wintergarten-zabel.de/
https://hero-software.de/

L E-Mail-Auto-
mationen haben
uns das Leben
erleichtert.
Geschifisfiibrer Frank Zabel
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LABEL SOFTWARE:

Online-Terminbuchung

fur Endkunden

Was beim Arzt oder Friseur schon langst Standard ist, gibt es jetzt auch

firs Handwerk: die Online-Terminbuchung fir Endkunden. Mit der neuen

Terminplanung von Label Software konnen Handwerksunternehmen ihre

Kunden ab sofort Termine online selber auswahlen lassen. Diese wer-

den dabei mit minimalem Aufwand vom Bliroteam vorbereitet und stehen

nach der Buchung automatisiert in der Branchensoftware Labelwin und

App Label Mobile zur Verfligung ...

ie Terminierung von Auftrigen — be-

D sonders von kurzen Wartungsterminen
— ist im Handwerk oft sehr aufwendig

und erfordert viel Zeit in der Planung und
Abstimmung. Die Herausforderungen sind
zahlreich: sei es die Anfahrt, die Schitzung
der Termindauer, die Routenplanung fiir
die Monteure oder die Kommunikation mit
den Endkunden. Die Label Terminplanung
unterstiitzt genau dabei: in dem neuen Modul
konnen Handwerksunternehmen Termine im
Kundendienst oder Wartungsgeschift nach
Gebieten und Anfahrt sortiert planen, verge-
ben und ihre Kunden online um Bestitigung
 bitten. Sie kénnen es den Kunden ebenfalls
ermdglichen, ihre Termine online selber aus-
zuwihlen und zu buchen. Bei der Planung

Bild: Label Softwa;

der Termine werden sowohl Pufferzeiten, als

auch die Anfahrt beriicksichtigt. So miissen
die Techniker nicht im ,,Zickzack® durch die
Stadt fahren, sondern Termine werden nach
Gebieten gebiindelt angeboten.

Die Terminplanung erfolgt im Kundendienst
in der Handwerkersoftware Labelwin, die
Endkunden bekommen eine Online-Ansicht
auf einer mit dem Firmenlogo verschenen
Webseite. Die Antwort bzw. die Auswahl der
Kunden wird automatisch im entsprechen-
den Kundendienstauftrag registriert und im
Kalender festgelegt — ganz ohne Eingriff des
Biiroteams.

Noch Fragen?
www.label-software.de/Terminplanung



Bilder: Palette CAD

PALETTE CAD UND OSTERMANN:

Materialwirtschaft
mit eingeplant

alette CAD und Ostermann vereinfachen die Materialwirt-
P schaft fiir Tischlereien und Schreinereien mit einer neuen
Schnittstelle. Anwender der CAD-Software profitieren
kiinftig von einer direkten Anbindung an den Online-Shop des
Bocholter Unternehmens. Materialien lassen sich damit unmittel-
bar aus der Planung heraus bestellen — exakt nach Materialbedarf

und ohne Medienbruch.

Die Schnittstelle ergiinzt bereits vorhandene Shop-Integrationen
und erweitert das Angebot um einen wichtigen Handelspartner
fir das Handwerk. Anwender erhalten so direkten Zugriff auf
eine breite Auswahl an Beschligen und Komponenten, die sich
unmittelbar aus dem Planungsprozef§ heraus bestellen lassen. Mit
der neuesten Softwareversion lassen sich iiber die Anbindung unter
anderem Beschlige der Hersteller Hettich, Blum und Grass direkt
aus dem Projeke heraus bestellen. Die bendtigten Artikel werden
automatisch aus der Planung ermittelt und anschlieSend bequem
tiber den Ostermann-Onlineshop bezogen. Perspektivisch wird die
Anbindung weiter ausgebaut: Auch Kanten sollen kiinftig direkt tiber
die Schnittstelle verfiigbar sein. Ziel ist eine moglichst durchgingig
digitale Prozef3kette — von der Entwurfsplanung iiber die Arbeits-
vorbereitung inklusive Materialwirtschaft bis zur CAM-Ubergabe.

PaletteCRL

PaletteC Al

»Durch diese Anbindung kénnen fortan noch mehr Betriebe das
Potential digitaler Durchgingigkeit fiir sich nutzen. Fiir unsere
Anwender bedeutet das konkret: direkten Zugriff auf ein breites
Sortiment bei einem verlidfllichen und kundenorientierten Partner
— genau dort, wo der Materialbedarf entsteht, nimlich in der Pla-
nung®, betont Frank Kobs von Palette. Die neue Schnittstelle — auf
der HolzHandwerk live prisentiert — ist mit dem aktuellen Update
fiir Anwender in Deutschland und Osterreich verfiigbar.

Noch Fragen?
www.ostermann.eu, www.palettecad.com

TOOLTIME MIT DATEV-SCHNITTSTELLE:

Buchhaltung auf
Autopilot

offiziell gepriifte DATEV-Schnittstelle. Damit kénnen
Handwerksbetriebe ihre vorbereitende Buchhaltung kiinftig
automatisiert und ohne Umwege durchfiihren. Manuelles Expor-

—|— oolTime erweitert seine Software um eine direkte und

tieren, zusitzliche Software oder fehleranfillige Zwischenschritte
entfallen. Rechnungen, Belege und Zahlungen werden mit einem
Klick sicher, vollstindig und im passenden Format an ,DATEV

Unternehmen online® iibertragen.

LFiir viele Handwerksbetriebe ist Buchhaltung ein echter Zeitfresser.
Sie verbringen jeden Monat Stunden damit, Belege zu sammeln,
Exporte zu erstellen und Daten an ihre Steuerberater zu iibermit-
teln®, erklirt ToolTime CEO Marcel Mansfeld. ,Mit unserer neuen
Anbindung liuft der Datenaustausch jetzt fast von selbst. Wer seine
Belege einmal in Tool Time erfafit hat, iibertrigt sie mit einem Klick
an den Steuerberater ...“

Die Anbindung basiert auf dem ,DATEV Rechnungsdatenservice
1.0“ und gewihrleistet eine verschliielte, datenschutzkonforme
Ubertragung der Buchhaltungsdaten. Dabei werden Ein- und
Ausgangsrechnungen einschliefllich aller relevanten Kundendaten
direkt aus ToolTime an DATEYV iibergeben. Steuerberater erhalten
die Informationen unmittelbar im richtigen Format und kénnen sie
ohne weitere Importe oder manuelle Anpassungen weiterverarbeiten.
Vorteil: Diese Anbindung ist vollstindig in die Software integriert.
Der Prozef§ liuft durchgingig digital und ohne Medienbriiche,
wodurch sich die vorbereitende Buchhaltung deutlich einfacher
und effizienter gestalten lif8t. Gleichzeitig sinkt das Risiko von
Ubertragungsfehlern, und die Abstimmung mit dem Steuerberater
wird erheblich vereinfacht.

»oeit wir die DATEV-Schnittstelle nutzen, geht die Buchhaltung
bei uns deutlich schneller. Die Unterlagen landen mit einem Klick
£ direke beim Steuerberater. Das spart uns enorm viel Zeit, und das

ii Steuerbiiro ist auch zufrieden®, so Lukas Herzer, Geschiftsfithrer
& der BTT Racing GmbH.

Noch Fragen? https://www.tooltime.app/datev-schnittstelle
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HOLZ-HANDWERK 2026:

PYTHA mit KI-Innovation

Aus einem 3D-Modell entsteht in Sekundenschnelle
eine fotorealistische Szene.

Kl-Assistenten
Aus bestehenden Konstruktionen heraus fotorealistische Renderings in
Sekundenschnelle zu erzeugen, erfreute sich besonderer Zustimmung
beim fachkundigen Publikum. Lichtstimmungen, Umgebungen und
Details lassen sich dabei einfach per Texteingabe steuern — ein enormer
Vorteil fiir Prisentation und Kundenkommunikation. Ebenfalls auf
grof3es Interesse stief§ die KI-gestiitzte Material- und Texturgenerierung,
mit der sich Oberflichen, Holzarten und individuelle Designvarianten
. direkr aus textlichen Beschreibungen erzeugen lassen. Dies erffnet
“‘ zusitzliche Moglichkeiten in der schnellen Variantenentwicklung.
i; Erginzend dazu bietet PYTHA V26 einen integrierten Wissensassisten-
§ ten, der auf Grundlage der umfangreichen PYTHA-Dokumentation
"Q direkten Zugriff auf Funktionswissen, Schritt-fiir-Schritt-Anleitungen

Auf der Holz-Handwerk 2026 in Nirnberg zeigte
PYTHA mit Live-Demonstrationen seiner aktuellen
Version PYTHA V26, wie die neuen Kl-Funktionen den
Arbeitsalltag im Handwerk entscheidend erleichtern

| VON ASTRID STEIGEMANN

und optimieren konnen ...

Fachgespréiiche am PYTHA Messestand
auf der Holz-Handwerk 2026.

und praxisnahe Problemlésungen erméglicht. Insgesamt wurde auf
der Messe deutlich, daff Kl-gestiitzte Funktionen zunehmend als
fester Bestandteil moderner CAD-Workflows wahrgenommen wer-
den. Entscheidend ist dabei vor allem die praxisnahe Integration in
bestehende Arbeitsprozesse — ein Ansatz, den PYTHA mit Version
V26 konsequent verfolgt.

PYTHA wird auch 2028 wieder auf der HOLZ-HANDWERK in
Niirnberg vertreten sein. Die nichste Messe findet vom 28. bis 31.

Miirz 2028 statt.

Noch Fragen? www.pytha.com

—— Anzeige

-

AB SOFORT ALS XLS-DATEI:

MARKTUBERSICHT BRANCHENSOFTWARE 2026

Mehr Software-Details im Vergleich fiir nur 75,- €:
Bestellung direkt per Mail an redaktioncv-verlag.de
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FeuerTrutz 2026

Internationale Fachmesse mit Kongress fiir vorbeugenden Brandschutz

BRANDSCHUTZ ERL
NUrnberg, 24. - 25. Juni 20

SCAN ME

feuertrutz-messe.de/dabei-sein

. .
o FeuerTrutz NURNBERG
Eine Marke von MESSE

RM Rudolf Miiller Medien



Mit deiner Soft-
ware chatten?

Das Programm
macht’s moglich.

Steuere deine Handwerkersoftware direkt per Chat tber
ChatGPT oder Claude.ai. Jetzt 14 Tage kostenlos testen:

www.das-programm.io

Handwerkersoftware Damsten Frade-Laltympn-Varhiiniy
1. Platz

TESTSI EGER =2 DasProgramm Preis / Leistungsverhaltnis

1,2 Pro Handwerkersoftware

NOTE Das Programm
ikster im Tost | 2026 Das Programm

Unabhéngige Tests seit 1978

chip.de/leadingsoftware

eeeeeeeeeee

? Handwerkersoftware

e
@ Fir Grinder

www.trusted.de/handwerkersoftware

www.fuer-gruender.de/wissen/unternehmen-fuehren/buchhaltung/handwerker-software-vergleich/ D P mm
www.chip.de/artikel/Leading-Software-2025_185584462.html#Handwerkersoftware as rogra



